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Uvodni slovo

Pfed nékolika lety jsem stdla pfed vyzvou, kterou znéd mnoho profesiondld v
oblasti vzdélavani a koucovdani. Méla jsem hluboké znalosti NLP, které
prokazatelné pomdahaly mym klientdm dosahovat pozadovanych vysledkd.

Pokud jsem se s klienty bavila osobnég, tak jim to vSechno davalo smysl a
meéli zdjem o moje sluzby. Ale kdyZz jsem se snazZila své znalosti a
dovednosti komunikovat prostfednictvim psaného textu — at uz v e-
mailech, na webovych strénkdch nebo v marketingovych materidlech -
néco se ztrdcelo.

Informace byly stejné, ale chybél ten "kouzelny moment’, ktery se odehréval
pfi osobnich setkdnich. Lidé €etli mé texty, ale nereagovali. Rozuméli, ale
nebyli inspirovani k akci.

Pak jsem objevila oblast, kde se prolind Neuro-lingvistické programovani s
copywritingem — hypnotické psani. Zacala jsem studovat préce Miltona
Ericksona, Roberta Cialdiniho a dalsich expertl na presvédcovani. Postupné
jsem implementovala tyto principy do své pisemné komunikace.

Vysledky se brzy dostavily a lidé zacali reagovat na mé texty stejné silné
jako na osobni komunikaci.

A to byl okamizik, kdy jsem si uvédomila, jaok dulezité jsou znalosti
hypnotického psani pro tvorbu blogovych ¢lankd, e-maill, prispévkd na
socidlni sité nebo prodejnich strdinek.

Ing. Jitka Duricové

Mezindrodné certifikovany trenér NLP a New Code
NLP
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Hypnoﬁcké

a(
;75cmi méni pravidla hry
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Vzpomindte si na okamzik, kdy vas néci slova naprosto pohiltila? Kdyz jste
Cetli text a méli jste pocit, jako by autor mluvil pfimo k vém — jako by €etl
vase myslenky, rozumél vasim touhédm a obavéam?

To neni ndhoda ani talent, ktery se nedd naucit. Je to vysledek védomého
vyuziti principl hypnotického psani - jednoho z nejsilngjsich ndstrojd
prfesvédcivé komunikace, ktery je dostupny kazdému, kdo se rozhodne jej
ovlddnout.

>> Co je a co neni hypnotické psani

Hypnotické psani neni o manipulaci nebo klamani étendrd. Je o komunikaci
zpUsobem, ktery respektuje, jak lidsky mozek skutec¢né zpracovavd
informace.

Tradiéni psani se zaméfuje pfedevsim na védomou mysl — na logiku, fakta
a raciondini argumenty. Hypnotické psani komunikuje soucasné s
védomou i nevédomou mysli - vyuZivd pfibéhy, metafory a specifické
jazykové vzorce, které aktivuji emoce, vyvolavaji mentdini obrazy a vytvareji
hluboké spojeni.

Nejde o to presvédcit Ctendfe, aby udélali néco, co nechtéji. Jde o to

odstranit prekdzky, které jim brdani udélat to, co ve skutecCnosti chtéji, ale z
néjakého ddvodu vahaji.
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>> Jak hypnotické psani transformuje vysledky

oo x

Profesiondlové napfi¢ obory objevili silu hypnotického psant:

» Marketéfi implementovali tyto principy a zaznamenali nardst konverzi

e Koucové a mentofi dokdzali prostfednictvim e-maild a textd vyvolat
stejné hluboké transformace jako pfi osobnich setkénich

e Lidfi dokdzali efektivnéji komunikovat vizi a inspirovat své tymy, i kdyz
nemohli byt fyzicky pfitomni

e Podnikatelé zlepsili své prodejni stranky natolik, Ze mohli zvysit ceny
svych sluzeb pfi zachovdni stejného objemu prodeju

Hypnotické psani neni jen dalsi marketingové technika - je to opravdovd
zména v piistupu ke komunikaci, kterd muZe transformovat vsechny
aspekty vaseho profesniho i osobniho Zivota.

> Co ziskate z tohoto e-booku

Tento e-book vdm poskytne praktické ndstroje a techniky, které muzete
okamzité implementovat do své komunikace:

» Okamzité zvySeni presvédcivosti vasich textd — naudite se principy, které
zastavi ¢tendife uprostfed scrollovdni a pfiméji je precist vas text od
zacdatku do konce

e Schopnost vyvolat siln&jsi emociondini reakce — pochopite, jak pouZivat
jazykové vzorce, které rezonuji na hluboké Urovni a vytvareji okamzité
spojeni

e Vy8§i konverze vasSich prodejnich textl — osvojite si struktury, které

pfirozené vedou k rozhodnuti a akci bez pocitu natlaku

Prohloubeni vztahl s vasimi klienty a komunitou - naucite se

komunikovat zptsobem, ktery buduje dtvéru a logjalitu

» Usporu &asu pfi psani efektivnich textl — ziskate $ablony a ndstroje,
které vém umozni vytvaret prfesvédcivé texty rychleji a s vétsi jistotou

Na konci tohoto e-booku budete schopni psat texty, které nejen informuyji,
ale transformuji — texty, které rezonuiji, inspiruji a vedou k akci.
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https://www.nlpacademy.cz/

>> Co najdete v jednotlivych kapitolach

Kazdd kapitola tohoto e-booku je navriena tak, aby vdm poskytla
kompletni sadu ndstroju pro zviddnuti dané oblasti hypnotického psani:

Kapitola 1: Psychologie za hypnotickym psanim

Pochopite zdkladni principy toho, jak lidsky mozek zpracovava psany text a
¢ini rozhodnuti. Toto pochopeni je zdkladem pro vSechny techniky, které
ndsleduiji.

Kapitola 2: Zakladni principy hypnotického psani
Osvoijite si konkrétni jazykové vzorce a techniky, které komunikuji pfimo s

podvédomim ctendfe a vytvdreji silné spojeni.

Kapitola 3: Struktura hypnotickych textut

Naucite se, jak strukturovat vase texty pro maximdini dopad - od
neodolatelného Gvodu pfes udrzeni pozornosti az po pfesvédcivy zavér.

Kapitola 4: Praktické aplikace

Uvidite, jak aplikovat tyto principy v rlznych kontextech — od e-maill pres
socidlni sité az po webové stranky a osobni zprdvy.

Kapitola 5: Pfiklady transformace

Prohlédnete si konkrétni pfiklady “pfed a po", které ilustruji silu hypnotického
psani v praxi, s detailni analyzou provedenych zmén.

Zaveér: Vas akéni plan

Proménite ziskané znalosti v akci pomoci ti klicovych technik, 30denniho
planu a jasnych metrik, které vém ukdzou skutecny dopad vaseho psani.

Copyright © 2025 Centrum systemiky a NLP s.r.o. | All rights reserved | www.nlpacademy.cz 9
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V kazdé kapitole najdete:

* Teoretické vysvétleni principdl - srozumitelny vyklad podlozeny
vyzkumy a odbornymi poznatky

» Praktické pFiklady pouziti — ukdzky z redlného svéta, které ilustruji teorii
V praxi

» Cviceni pro okamzitou implementaci - konkrétni Ukoly, které véam
pomohou si techniky osvojit

* Tipy pro vyhnuti se nejéastéjsim chybam — upozornéni na Uskali, kterd
by mohla snizit efektivitu vasich textl

e "Aha moment” - klicovy vhled, ktery zméni vas pohled na danou oblast
komunikace

Tento e-book neni jen ke ¢teni — je to prakticky prlvodce transformaci vasi
pisemné komunikace. Kazdé technika je prezentovdna tak, abyste ji mohli
okamzité implementovat a vidét vysledky.

Jste pFipraveni objevit silu
hypnotického psani a posunout
vasi komunikaci ha zcela novou

aroven? Otocte stranku a
pojdme zagéit...

Copyright © 2025 Centrum systemiky a NLP s.r.o. | All rights reserved | www.nlpacademy.cz
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Kapitola 1

Psychologie za hypnotickym psanim

>> 1.1Jak lidsky mozek skuteéné zpracovava psany text

Kdyz Eteme text, nd§ mozek nepracuje tak, jak si vétsina lidi mysli. Nejde o
linedrni proces, kde jednoduse pfijiméme informace a raciondiné je
vyhodnocujeme. Ve skutecnosti:

e NA&§ mozek filtruje velké mnozstvi informaci, které k nému pfichdzeji, a
védomeé zpracovavd jen zlomek.

e Mozek se soustfedi spiSe na asociace a kontexty nez na Cisté ukladdani
dat.

e Pfi ¢teni textu se c¢asto dostdvdme do lehkého transového stavu,
podobného dennimu snéni.

e V tomto stavu je nd§ mozek mimofddné vnimavy k uréitym typdm
jazykovych vzorctd a struktur.

Pfiklad:

Vzpomente si na situaci, kdy jste Cetli knihu a byli jste tak pohlceni
piibéhem, Ze jste "neslyseli’, kdyZz na vas nékdo promluvil. Nebo jste dojeli
autem do cile a nepamatovali si detaily cesty. To jsou priklady pfirozenych
transovych stavd, které zazivdme denné.

Dusledky pro psani:

KdyZ pochopite, jak mozek skute¢né zpracovavd text, mulzete psat
zpUsobem, ktery pracuje s témito pfirozenymi procesy, misto aby proti nim
bojoval. Nejde o manipulaci, ale o komunikaci v jazyce, kterému mozek
pfirozené rozumi.
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>> 1.2 Védoma vs. nevédoma mysl
v procesu rozhodovani

Tradi¢ni pohled na rozhodovani pfedpokladd, Zze jde primarné o védomy,
raciondini proces. Moderni neurovéda vSak odhalila, Ze:

¢ 95% nasich rozhodnuti je u¢inéno nevédomé, dfive nez si je uvédomime

e Védomd mysl Easto pouze vytvari raciondini zdvodnéni pro rozhodnuti,
kterd jiz byla u¢inéna nevédomeé

e Emoce jsou kritickou souc€dsti rozhodovaciho procesu, ne jeho
prekézkou
¢ Lidé s poSkozenymi emocnimi centry mozku maji paradoxné vétsi potize

s rozhodovanim, i kdyz maji zachované raciondini schopnosti

Amygdala a hippocampus:

Tyto dvé struktury v limbickém systému mozku hraji klicovou roli v emoc&nim
zpracovani informaci a rozhodovdni. Amygdala vyhodnocuje emocni
vyznamnost podnétd, zatimco hippocampus pomdhd formovat vzpominky
spojené s emocemi.

Model dvojiho zpracovani:
Psycholog Daniel Kahneman popsal dva systémy myslent:

e Systém I: Rychly, automaticky, nevédomy, emociondini
e Systém 2: Pomaly, védomy, raciondlini, analyticky

Vétsina nasich rozhodnuti zacind v Systému 1 a Systém 2 pouze poskytuje
raciondlini vysvétleni.
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Dusledky pro psani:

Efektivni hypnotické psani oslovuje oba systémy, ale uznévd primat
Systému 1 v rozhodovacim procesu. Zacind vytvofenim emociondiniho
spojeni a teprve poté poskytuje raciondlni argumenty, které podpofi jiz
ucinéné emociondini rozhodnuti.

>> 1.3 NLP principy v pisemné komunikaci

Neuro-lingvistické programovani (NLP) poskytuje cenné poznatky o tom, jak
jazyk ovliviiuje nase mysleni a chovani. V kontextu psani jsou obzviasté
dulezité tyto principy:

>> 1.3.1 Reprezentacni systémy

Lidé preferuji jeden z hlavnich smyslovych system( pro zpracovdani
informaci:

Auditivni Kinesteticky

(slyseni) (pocity)

V pisemné komunikaci se to projevuje pouzivanim specifickych predikatd
(sloves, pfidavnych jmen a pfislovci spojenych s uréitym smyslem).
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Prakticka aplikace:

PouZivani predikatd ze vSech
reprezentaénich systému zajisti, ze vas
text rezonuje s kazdym ¢&tendrem, bez
ohledu na jeho preferovany systém.

> 1.3.2 Meta programy

Meta programy jsou hlubsi vzorce mysleni, které urcuji, jak filtrujeme
informace a ¢inime rozhodnuti:

« Smér motivace: K c¢emu vs. Od ¢eho (dosahovani cilGl vs. vyhybani se
problémum)

« Referenéni ramec: Interni vs. Externi (rozhodovani na zakladé viastnich
kritérii vs. externich standard()

« Velikost: Obecna vs. Detailni (preference pro velky obraz vs. detaily)

» Casova orientace: Minulost, pfitomnost, budoucnost

Aplikace:

Efektivni hypnotické psani adresuje rdzné meta programy, aby rezonovalo s
8irSim publikem, nebo cili na specifické meta programy, pokud znédme
preference naseho publika.
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> 1.3.3 Milton model

Milton model, pojmenovany po slavném hypnoterapeutovi Miltonu
Ericksonovi, je soubor jazykovych vzorcU, které propojuji komunikaci s
nevédomou mysili:

e Zameérné vagni formulace

* Presupozice (pfedpoklady)

¢ Vnorené pfikazy

» Konverzacni postulaty (otézky jako nepfimé prikazy)

Aplikace:

Tyto vzorce umozZiuji obeijit kritické mysleni a komunikovat pfimo s

nevédomou mysli, cozZ je zvlasté Gcinné v pisemné komunikaci, kde ¢tendrf
¢asto vstupuje do lehkého transového stavu.
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>> 1.4 Transovy stav pf¥i éteni

Cteni €asto vyvolava pfirozeny lehky transovy stav, ktery je charakterizovan:
e ZUZenym zameéfenim pozornosti

¢ SniZenou kritickou analyzou

Zvysenou sugestibilitou

Casovou distorzi (ztrata vnimani &asu)

Disociaci (oddéleni od bezprostfedniho okoli)

>> 1.4.1 Techniky pro vyvolani transového stavu

Storytelling
Pribéhy jsou jednim z nejsilnéjich ndstrojd pro vyvoldni transového stavu.
Kdyz jsme pohlceni pfibéhem, nase kritické mysleni ustupuje do pozadi a
jsme oteviengjsi k myslenkdm a konceptlm prezentovanym v textu.

Narusujici vzorce

Naruseni o€ekdvaného vzorce nebo toku myslenek muze vytvofit moment
“prazdnoty’, ktery otevird prostor pro nové myslenky a sugesce.

Pacing & leading

Tato technika zagind popisem sou&asné reality &tendfe (pacing), &imz
vytvaFi rapport, a postupné prfechdzi k novym myslenkdm nebo
perspektivam (leading).

Smyslové zaméreny jazyk

PouzZivani jazyka, ktery aktivuje vice smysll, pomdhd vytvorit Zzivéjsi
mentdalni obrazy a hlubsi ponofeni do textu.
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>> 1.4.2 Etické aspekty vyvolavani transovych stavu

Schopnost vyvolavat transové stavy a komunikovat pfimo s nevédomou
mysli nese etické implikace:

» PouZivejte tyto techniky pouze pro komunikaci myslenek a konceptd,
které upfimné veérite, Zze jsou v nejlepsSim zdjmu ctendre

» Budte transparentni ohledné vasich zamér(
* Respektujte autonomii ¢tendre a jeho prévo na informované rozhodnuti

» Nikdy nepouZivejte tyto techniky k propagaci produktl nebo sluzeb,
které nepfinaseji skute€nou hodnotu
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>> 1.5 Techniky pro vyvolani transového stavu

Moderni neurovéda poskytla fascinujici vhledy do role emoci v
rozhodovacim procesu:

>> 1.5.1 Pfipadova studie

Neurolog Antonio Damasio studoval pacienta zndmého jako “Elliot’, ktery
utrpél poskozeni prefrontdini kdry mozku. Elliot si zachoval normalni
inteligenci a raciondlni schopnosti, ale ztratil schopnost citit emoce.
Prekvapive, tato ztrata emoci vedla k vaznému naruseni jeho schopnosti
€init rozhodnuti.

Tato pfipadovd studie vedla k formulaci "somatické markerové hypotézy”,
kterd navrhuje, Ze emoce jsou nezbytnou soucdsti rozhodovaciho procesu,
ne jeho prekdazkou.

>> 1.5.2 Dopamin a systém odmény

Neurotransmiter dopamin hraje klicovou roli v naSem systému odmeény a
motivace. Pochopeni, jak urCité formulace a struktury textu mohou
aktivovat dopaminovy systém, poskytuje védecky zdklad pro nékteré
techniky hypnotického psani:

¢ Vytvareni o¢ekdavani a napéti

Oteviené smycky, které aktivuiji touhu po dokonéeni

Storytelling s gradujicim napétim

e PouZivani principu vzacnosti a exkluzivity
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18


https://www.nlpacademy.cz/

&

>> 1.5.3 Zrcadlové neurony a empatie

Zrcadlové neurony jsou specializované mozkové buriky, které se aktivuji jak
pfi vykondvani urcité akce, tak pfi pozorovani nékoho, kdo danou aktivitu
vykondéva. Hraji klicovou roli v empatii a nalad'ovéani se na druhé osoby.

V kontextu psant:

¢ Detailni popisy zkuSenosti a emoci mohou aktivovat zrcadlové neurony
Ctendre

» Sdileni osobnich pfib&hl mulze vyvolat podobné emoce u ¢tendre

e Vytvaieni Zivych mentdlnich obraz mulzZe simulovat skutec¢nou
zkuSenost

Kdyz ve svém textu pouZivate véty jako "Predstavte si pocit, kdyZ konecné
dosdhnete prilomu s klientem” nebo ‘Citite to napéti pfed dulleZitou
prezentaci’, aktivujete u ctendre stejné neurdini drahy, joko kdyby tyto
situace skute¢né prozival. To vytvari mnohem silngjsi spojeni nez pouhé
sdélovani faktd.
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>> 1.5.4 Neuroplaticita a opakované expozice

Neuroplasticita - schopnost mozku ménit se a pretvdret - je dalsim
dulezitym konceptem pro hypnotické psani. KdyZ jsou &tendii opakované
vystaveni ur€itym myslenkdm nebo perspektivm, jejich mozek vytvari
nova neurdini spojeni, které mohou vést k trvalym zméndm v mysleni a

chovani.
V kontextu psani:
 Strategické opakovdni klicovych myslenek v rdznych formdéch

* Postupné budovdani argumentl od jednodussich k slozitéjsim

e Vytvéfeni silnych asociaci mezi novymi koncepty a jiz existujicimi
prfesvédcenimi

Dobre strukturovany text, ktery postupné rozviji myslenky a vytvafi mezi
nimi spojeni, mdze mit dlouhodobé&jsi dopad neZ jednordzovd prezentace
informaci.
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>> 1.6 Praktické cviéeni: Identifikace a analyza
transovych stavu

Cviceni 1: Sebepozorovani pfi éteni

Vyberte si poutavou knihu nebo ¢ldnek a védomé si vSimejte, jak se méni
vas stav védomi béhem ¢teni. Zaznamenejte si:

Kdy jste byli nejvice pohlceni textem?

Jaké jazykové vzorce nebo struktury byly pouzity v téchto momentech?

Jak se zménilo vase vnimani ¢asu a okoli?
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Cviceni 2: Analyza presvédéivych textu

Vyberte si tfi texty, které vas v minulosti siing ovlivnily (reklama, &lanek,
kniha). Analyzuijte je z pohledu principd, které jsme diskutovali:

Jaké reprezentacni systémy byly adresovany?

Jaké jazykové vzorce byly pouzity?

Jak text pracoval s emocemi a raciondlnimi argumenty?

Jaké techniky byly pouzity pro vyvoldni transového stavu?

Copyright © 2025 Centrum systemiky a NLP s.r.o. | All rights reserved | www.nlpacademy.cz

22


https://www.nlpacademy.cz/

&

>> 1.7 Aha moment: Pfepisovani mentalnich map

NejsilngjSim poznatkem této kapitoly je pochopeni, Ze hypnotické psani neni
jen o pfesvéd¢&ovani lidi k urcitym akcim — je o pfepisovani mentdlnich map
a transformaci zplsobu, jaokym vnimaiji svét.

KdyZz komunikujete na Grovni nevédomé mysli, mlzete pomoci &tendifdm
pfekonat limitujici pfesvédceni, otevfit nové perspektivy a vytvofit prostor
pro skute€nou zménu.

Toto je skute€¢nd sila hypnotického
psani - ne manipulace, ale
facilitace transformace skrze
hluboce rezonujici komunikaci.

V pristi kapitole se ponofime do
konkrétnich jazykovych vzorcl a
technik, které vém umozni aplikovat
tyto psychologické principy ve vasi
vlastni komunikaci.

4 N
\
:' PtV Registrujte se na masterclass ZDARMA !
1 Masterclass: H 4 7 H 1
6 ororica il Hypnotickeé psani v praxi :
: psani / 1
N yirax! S5 i Pokrocilé techniky pro texty, které ]
1 : presvédéi a prodaji ,,'
\s~ S— s
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Kapitola 2

Zakladni principy hypnotického psani

> 2.1 Miltonovské jazykoveé vzorce

Miltonovské jazykové vzorce, pojmenované po hypnoterapeutovi Miltonu
Ericksonovi, jsou sada specifickych zpUsobl pouzivani jazyka, které
umoznuji obejit kritické mysleni a komunikovat pfimo s podvédomim.

> 2.1.1 Presupozice (pfedpokiady)

Presupozice jsou tvrzeni nebo pfedpoklady, které musi byt pfijaty jako
pravdivé, aby véta davala smysl. Jsou to informace, které "propasujeme’
do véty, aniz by je ¢tendr védomé hodnaotil.

Typy presupozic:
« Casové presupozice: 'NeZ zacnete implementovat tyto techniky.."
(predpokladd, ze je zaénete implementovat)

» Existenéni presupozice: ‘Uvédomite si vyhody tohoto piistupu..”
(predpokladd, ze vyhody existuiji)

e Védomostni presupozice: ‘Vite, jak ddleZity je prvni dojem.."
(pfedpokléadd, Ze to vite)

 Hodnotici presupozice: ‘Budete piekvapeni, jak snadno Ize tyto techniky
pouzit.." (pFedpokladd, Ze jsou snadné)
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PFiklady:
Misto: Pouzijte:
"Pokud se rozhodnete "AZ objevite vyhody tohoto kurzu..."
koupit tento kurz..." (predpokladd, ze vyhody objevite)
Misto: Pouzijte:
"Tento pristup mdzZe byt efektivni.” ‘Mozna vas pri ekyapi jak rychI?
tento pristup prinasi vysledky.
(predpoklada, ze prinasi vysledky)

Cviceni:
Napiste pét vét obsahujicich rdzné typy presupozic tykajicich se vaseho
produktu nebo sluzby.
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>> 2.1.2 VnoiFené prikazy

Vnotené pfikazy jsou instrukce “skryté” v béiném textu, které komunikuji
pfimo s podvédomim, aniz by vyvolaly odpor.

Techniky pro vytvafeni vnofenych pfikazt

e Casové vazby: 'KdyZ si uvédomite hodnotu téchto technik, mizete se
rozhodnout je vyzkouset." (vnofeny prfikaz: "uvédomite hodnotu” a
"rozhodnout se vyzkouset")

e Citace: "Jeden z mych klientld mi fekl: "'Koneéné jsem pochopil, jak tyto
principy aplikovat.” (vnofeny prikaz: "pochopil, jak principy aplikovat”)

¢ Uvozovaci fraze: "Zajimalo by mé, zda dokdazete predstavit si vysledky,
které tyto techniky pfinesou.” (vnofeny pfikaz: "pFedstavit si vysledky")

Pfiklady:
Misto: Pouzijte:
/}dyz' se rozhodnete investovat do
‘Kupte si tento kurz.” tohoto kurzu, oteviou se vam nové

moznosti.”  (vnofeny  pfikaz:
"rozhodnete investovat")

Misto: /N Pouiijte:
"Prihlaste se k odbdru ‘Mnoho ¢tendrt zjistilo, Ze kdyzZ se

prihlasi k odbeéru, ziskaji pristup k
exkluzivnim informacim.” (vnofeny
prikaz: "prihlasi k odbéru”)

newsletteru.”
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Cviéeni:

Identifikujte tfi situace, kde chcete, aby Etendfi provedli ur€itou akci, a
vytvorte pro kazdou vnoreny pfikaz.
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>> 2.1.3 Konverzacéni postulaty

Konverzacni postulaty jsou otdzky, které nepfimo funguiji jako z&dosti nebo
pfikazy.

Priklady konverzaénich postulatd:

e "Zajimalo by vas, jak tyto techniky implementovat do vasi komunikace?”

e 'DokdazZete si predstavit, jaké vysledky by tyto principy mohly prinést
vasemu podnikani?”

e ‘Mohli byste se na chvili zamyslet nad tim, jak by vypadala vase
komunikace s témito dovednostmi?”

Tyto otazky aktivuji proces, kdy ctendf musi hledat ve své mysli odpovédi,
coz vytvdarfi hlubsi zapojeni.

Cviéeni:

Vytvofte tfi konverzacni postuldaty, které vedou ¢tendfe k zamysleni nad
pfinosy vaseho produktu nebo sluzby.
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>> 2.2 Sila vagniho jazyka

Paradoxng, specifi¢nost neni vidy nejefektivnéjsi zplsob komunikace. Vagni
jazyk umoznuje ¢tendfi naplnit sdéleni viastnim vyznamem, coz vytvari
silnéjsi osobni spojeni.

>> 2.2.1 Techniky vagniho jazyka

¢ Neurcita substantiva a zajmena: ‘Tento piistup vam pomuze
dosdhnout toho, co je pro vas skutecné dulezité."

¢ Neurcita slovesa: 'Tento ndastroj vdm pomdze rozvinout zpUlsoby, jakymi
komunikujete.”

-n

* Nespecifické pFivlastky: Ziskate lepsi vysledky a hlubsi porozumeént.

¢ Univerzalni kvantifikatory: 'Kazdy nékdy zazil moment, kdy slova mély
mimoradnou ddlezZitost.”

Priklady:
Misto: Poutzijte:
"Tento kurz vam pomdze ziskat ‘Tento  kurz ~ vam  pomdze
vice klientd.." dosahnout téch vysledkd, které

cexenm

jsou pro vas nyni nejdulezitéjsr.

. Poutzijte:
Misto:
‘Objevite nové zpusoby, jak vase

Naucite se psat lepsi e=maily.” sdéleni mohou rezonovat a
vytvaret hlubsi spojeni.”
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Cviéent:

Pfepiste tfi specifickd tvrzeni o vasem produktu nebo sluzbé pomoci
vagniho jazyka, ktery umoznuije Sirsi interpretaci.
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> 2.2.2 Nejednoznaénost

Nejednoznaénost mlze byt mocnym ndstrojem, ktery aktivuje vice Grovni
vyznamu soucasné.

Techniky nejednoznaénosti:
 Fonologické nejednoznaénost. Slova, kterd zné&ji podobné (napf.
'right/write", "plod/plot’, "mysli/mUsli”)
¢ Syntakticka nejednoznaénost: Véty, které Ize chdpat rlznymi zplsoby

¢ Rozsahova nejednoznaénost: Nejasnost ohledné toho, na co presné se
vztahuje urcité slovo nebo fraze

¢ Interpunkéni nejednoznaénost: Zejména v psaném textu, kde chybéjici
nebo strategicky umisténd interpunkce vytvafi vice moznych
interpretaci

Priklad:

"Pomahdme firmédm s lepsi komunikaci.”
(Nejednoznaénost syntaktickd: "Pomdhdéme firmam, které maji lepsi
komunikaci?" Nebo "Pomdahéme firmam zlepsit jejich komunikaci?")

Cviéeni:

Vytvofrte tfi véty s myslnou nejednoznacnosti, které by mohly byt pouzity
ve vasem marketingovém textu.
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2.3. Naruseni vzorce

Naru$eni vzorce je technika, kterd narusuje oCekévany vzorec nebo tok

P

myslenek, ¢imz vytvari moment “prézdnoty’, ktery otevird prostor pro nové
myslenky a sugesce.

%

2.3.1 Techniky naruseni vzorce

Neoéekdavané otézky: 'Ctete tento text, protoZe hleddte zplsob, jak
zlepsit vasi komunikaci. Ale co kdyby problém nebyl v technikach, ale v
néc¢em mnohem zéasadnéjSim?”

Provokativni tvrzenti: "Vétsina rad o efektivni komunikaci, které jste kdy
slySeli, je zcela chybna.”

Ndahla zména formétu: Pfechod z dlouhych odstavcl k jediné
dramatické veté.

Neobvykla slovni spojeni: 'Predstavte si, Ze vase slova maji vahu. Ne
metaforickou vahu, ale skute¢nou fyzickou vahu.”

Naruseni oéekavani: ‘Nejdulezitéjsi technikou presvédcivého psani neni

to, co napisete, ale to, co vynechate.”

Priklady:

V dlouhém, detailnim textu: "Zastavte se. Prectéte si tuto ¢ast znovu. Je
to klicové.”
Po sérii logickych argumentl: "A ted’ zapomerite na vSechno, co jsem

prave rekl. Existuje jesté silnéjsi pristup.”

Cviéeni:

Identifikujte tfi mista ve vasem existujicim textu, kde byste mohli pouzit
naruseni vzorce, a napiste, jak byste ho implementovali.
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>> 2.4 Storytelling

Pfibéhy jsou jednim z nejsilngjSich ndstroju hypnotického psani. Obchdzeji
kritické mysleni a komunikuji pfimo s podvédomim.

>> 2.4.1 Struktura hypnotickych pfibéhu

Typy pFibéht pro hypnotické psani:

Osobni pfibéhy transformace: Vase viastni cesta od problému k feseni

* PFipadové studie klientd: Konkrétni piiklady Gspéch( (se svolenim)

Metaforické pFibéhy: Pribéhy, které nepfimo ilustruji klicové principy

"Co kdyby" pfibéhy: Hypotetické scéndre, které aktivuiji prfedstavivost

>> 2.4.2 Vnoiené smycky

Vnorené smycky jsou pokrocilou storytellingovou technikou, kde zacnete
jeden pfibéh, prerusite ho druhym, moznd i tfetim, a pak je postupné
uzavirdte v opacném poradi. Tato technika:

e Udrzuje pozornost ¢tendre, ktery podvédomeé ¢ekd na dokonéeni vech
pfibéhd

e Vytvafi hlubsi transovy stav diky komplexnéjsi kognitivni strukture
* Umoiriuje strategicky umistit klicova sdéleni a sugesce do bodd, kde se

pfibéhy uzaviraji

Struktura vnofenych smycek:

1. Zacatek pfibéhu A 6. Navrat a dokonc&eni pfibéhu A
2. PferuSeni a zacatek pribéhu B 5. Navrat a dokon&eni pfibéhu B
3. Pferuseni a zacatek pfibéhu C 4. Dokonceni pfibéhu C

S
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Pfiklad 1

"Pfed tfemi lety jsem stdl pfed vyzvou, kterd zmeénila mUj pohled na
komunikaci. (Za&atek pfibéhu A)

To mi pfipomind situaci jednoho z mych klientl, Marka, ktery byl
uzndvanym odbornikem ve svém oboru, ale jeho e-maily a texty
nepfindsely zadné vysledky. (Zaéatek pfibéhu B)

Marek mi jednou vypravél o svém détstvi a o tom, jak ho ucitel Cestiny
pfesvédcil, Ze psani neni jeho silng stranka. (Zaéatek pFib&hu C)

Toto presvédéeni s nim zUstalo vice nez 20 let a ovliviiovalo kazdy text, ktery
napsal. (Dokoné&eni pfibéhu C)

Kdyz Marek obijevil principy hypnotického psani, jeho komunikace se
transformovala. BEhem 60 dnU zdvojndsobil své konverze a za¢al dostavat
zpétnou vazbu, Ze jeho texty jsou “jako by mluvil pfimo ke mné&". (Dokoné&eni
pfibéhu B)

A to byla pfesné ta vyzva, které jsem €elil i j& - jak pFfekonat naucené limity
a objevit skuteény potencial psaného slova. (Navrat k piibéhu A)"

PFiklad 2

‘Neddvno jsem pracovala s klientkou Markétou, kterd celila vyzvé s
komunikaci svych sluzeb (Za&atek pfibéhu A).

Pfipomné&lo mi to situaci z vlastniho podnikéni pred tiemi lety (Zaéatek
pfib&hu B).

Tehdy jsem investovala do drahého kurzu copywritingu, ale vysledky se
nedostavovaly. AZ jednoho vec€era, kdyZz jsem cetla knihu zddnlivé
nesouvisejici s marketingem, jsem narazila na koncept, ktery zménil vse
(Dokonéeni pFibéhu B).

Kdyz jsem tento princip vysvétlila Markété a ukdzala ji, jak ho aplikovat, jeji
konverze se béhem 30 dnt zvysily o 42% (Dokoné&eni pFibéhu A).
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Cviéeni:

Vytvofte jednoduchy pfiklad vhofenych smycek se dvéma pribéhy, které
se vztahuji k vasemu produktu nebo sluzbé.
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>> 2.4.3 Metafory jako nastroj transformace

Metafory jsou mimorédné Ucinné, protoZze komunikuji na vice drovnich
soucasné a obchdazeji kritické mysleni.

Typy metafor pro hypnotické psani:

+ Pfimé analogie: "Vytvareni presvédcivého textu je jako stavba mostu —
musi byt pevné ukotven na obou bfezich (u vas i u ¢tendre) a kazda
¢ast musi podporovat celek.”

¢ Procesni metafory: "Uceni se hypnotickému psani je jako uceni se jizdé
na kole. Zpocdtku je to nepohodiné a nejisté, vyZaduje védomou
pozornost ke kazdému detailu. Ale s praxi se stava automatickym a

prirozenym, aZ nakonec jezdite bez drzeni riditek.”

¢ Isomorfni metafory: Metafory, které presné kopiruji strukturu situace, o
které mluvite, ale v jiném kontextu. Napfiklad pro klienta, ktery vaha s
investici do vzdélavani: "Farmar, ktery odmité investovat do kvalitnich
semen, protoZe jsou drahd, nakonec sklidi mnohem méné, neZ kdyby
na zacatku investoval do kvality.”
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Cviéent:

Vytvorte tfi rizné metafory, které vysvétluji hodnotu vaseho produktu nebo
sluzby.
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>> 2.5 Smyslové bohaty jazyk

Smyslové bohaty jazyk aktivuje rdzné &asti mozku a vytvari zivéjsi mentdini
obrazy, coz posiluje dopad vaseho sdéleni.

>> 2.5.1 Techniky pro smyslové bohaty jazyk

¢ Vizualni jazyk: ‘Pfedstavte si zdrivou budoucnost, kde vase texty
pritahuji pozornost jako magnet, kde kazdé slovo vytvari jasny, Zivy
obraz v mysli ctendére.”

o Auditivni jazyk: 'Uslysite, jak vam klienti rikaji, Ze vase slova rezonuji s
jejich nejhlubsimi touhami, jak rytmus a melodie vasSich vét vytvareji
symfonii, kterd je nemuize nechat lhostejnymi.”

 Kinesteticky jazyk: "Pocitite to hluboké uspokojeni, kdyZ vase slova
zasa@hnou Ctenare na emociondlni drovni, to teplo rozlévajici se vasim
télem, kdy?z vidite redlné vysledky vasi nové komunikaéni strategie.”

 Olfaktoricky a gustatoricky jazyk: "Vychutnejte si sladkou chut
Uspéchu, kdyz vase texty prindseji ovoce, vdechnéte Cerstvy vzduch

o

novych moznosti, které se pred vami oteviraji.

Pfiklad:

Misto: /\ Pouzijte:
"Pfedstavte si, jak otevirate svij e-

mail a vidite nadSené odpovédi
na vas nejnovéjsi newsletter.
Slysite virtuaini potlesk, jak vase
slova rezonuji s publikem. Citite to
hrejivé uspokojeni z védomi, Ze
vase sdéleni konec¢né dosahuje
svého cile.”

“Tento kurz vdém pomdize
psat lepsi texty.”
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> 2.5.2 VAKOG model v praxi

VAKOG je zkratka pro pét smyslovych systému: Vizudini, Auditivni,
Kinesteticky, Olfaktoricky (&ich) a Gustatoricky (chut). Pro maximalni G&inek
by vas text mél aktivovat co nejvice téchto systémd.

Strategie implementace VAKOG:

1. Proved’te smyslovy audit vaseho textu: Oznacte slova a frdze spojené s
jednotlivymi smyslovymi systémy a zjistéte, které jsou zastoupeny
nedostatecné.

2. Vytvoite smyslovou banku slov: Sestavte si seznam slov a frézi pro
kazdy smyslovy systém, které jsou relevantni pro vasi oblast.

3. Implementujte strategicky: Nejsilngjsi pozice pro smyslové bohaty jazyk
jsou:

eV Uvodu, pro okamZité zapojeni

» Pfi popisu pfinosu a vysledkd

» Pfi vypraveni pribéhd a vytvareni metafor

e Vzdvéretné vyzvé k akci

Pfiklad:

"Kliknéte na tlacitko nize a predstavte si (vizudlni), jak se pfed vami otevird
cesta k mistrovstvi v komunikaci. Uslysite (auditivni) pozitivni odezvu
vaseho publika. Pocitite (kinesteticky) ten rozdil ve vasem sebevédomi,
kdyz budete presné védét, jak formulovat vase myslenky pro maximalni
dopad.”
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Cviceni:
Napiste smyslové bohaty popis vysledkd, které vas produkt nebo sluzba
pfindsi, s vyuzitim viech péti smyslovych systému.
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> 2.6 Praktické cvi¢eni: Implementace
zakladnich principu

Cviéeni 1: Pfepracovéani bézného textu

Vezméte bézny, neoptimalizovany text (napf. popis produktu nebo sluzby) a
pfepracujte ho s vyuzitim technik z této kapitoly:

* Pfidejte alespon tfi presupozice

¢ VloZte dva vnofené prikazy

¢ PoutZijte vagni jazyk v kli€ovych mistech
* Pfidejte naruseni vzorce

e Zaclente kratky pribéh nebo metaforu
¢ Obohatte text o smyslové bohaty jazyk
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Cviceni 2: Vytvoreni hypnotického e-mailu

Napiste kratky e-mail (max. 300 slov) pro vasi cilovou skupinu, ktery
implementuje vétsinu technik z této kapitoly. E-mail by mél:

¢ Zacinat s narusenim vzorce nebo poutavym pribéhem
Obsahovat alespon pét presupozic

VyuZivat vnorené pfikazy pro poZzadovanou akci
Zahrnovat smyslové bohaty jazyk

Kongcit konverzacnim postultem
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Cviceni 3: VytvofFeni smyslové banky slov

Vytvofte viastni banku smyslovych slov relevantnich pro vas obor:

e 20 vizudlnich slov a frazi (napf. ‘predstavte si’, 'uvidite”, ‘jasna vize")

e 20 auditivnich slov a frazi (napf. ‘poslouchejte”, rezonuje’, "harmonicky")

e 20 kinestetickych slov a frazi (napf. ‘pocitite’, "uchopite”, "solidni zaklad")

* 10 olfaktorickych a gustatorickych slov a frazi (napf. ‘vychutnejte si',
"osvézujici”)

Vizuéalini Auditivni Kinesteticky Olfaktoricky a

gustatoricky
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>> 2.7 Aha moment: Jazyk jako ndastroj transformace

NejsilnéjSim poznatkem této kapitoly je pochopeni, Ze jazyk neni jen
ndstrojem pro pfenos informaci — je to ndstroj pro transformaci vnimani a
vytvareni nové reality.

Kdyz zacnete védomé pracovat s jazykovymi vzorci a strukturami, otevirate
dvefe k mnohem hlubsi a efektivn&jsi komunikaci. Nejde jen o to, co fikate,
ale jak to fikate — forma se stavd stejné dulezitou joko obsah.

Hypnotické psani je v podstaté uméni mluvit jozykem, kterému rozumi
podvédomd mysl. Je to jako naucit se novy, mocné&jsi dialekt jazyka, ktery
jste pouzivali cely Zivot.

A co je nejdllezitéjsi — tyto techniky
nejsou pouze teoretické konstrukty. Jsou
to praktické ndstroje, které muzete zacit
pouZivat okamzité a vidét vysledky
témeér ihned. Kazdd technika, kterou
jsme v této kapitole predstavili, mize byt
implementovdna do vasich textd jesté
dnes.

V nésledujici kapitole se zaméfime na
to, jak tyto jednotlivé techniky sestavit
do ucelené struktury, kterd pfirozené
vede Ctendfe od prvniho kontaktu az k
pozadované akci.

4 N
\
:' PtV Registrujte se na masterclass ZDARMA !
1 Masterclass: H 4 7 H 1
| Yo Hypnoticke psani v praxi :
: psani 4 1
| PlhEk, S Pokrocilé techniky pro texty, které ]
1 presvédéi a prodaji ,,'
\s~ — s
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>> 3.1Sila zacéatku: Jak vytvofit neodolatelny hook

Prvni véty vaseho textu rozhoduji o tom, zda ¢tendr bude pokracovat nebo
odejde. Hook (hacek) je zagatek, ktery okamzité upoutd pozornost a vytvari
nutkdni Cist dal.

>> 3.1.1Psychologie prvniho dojmu v textu
¢ Prvni dojem se vytvari béhem 3-5 sekund
¢ Mozek filtruje, Eemu budeme vénovat pozornost

¢ Klicem je narusit automatické rychlé prelétnuti textu

e Prvni véty musi aktivovat emoce nebo zvédavost
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>> 3.1.2 Sedm typu neodolatelnych hook

1. Provokativni otazka

Hook, ktery zpochybiuje béiné presvédceni nebo vytvafi kognitivni
disonanci.

‘Co kdyby vétsina rad o psani prodejnich textd, které jste kdy dostali, byla
zcela chybna?”

2. Sokuijici statistika nebo fakt
Hook, ktery prekvapuje ne¢ekanou informaci.

'83% ctendiu se rozhodne, zda budou pokracovat ve ¢teni, béhem prvnich
3 sekund. Prave ted jste prekonali tuto kritickou hranici.”

~,

3. Napinavy pfibéh
Hook, ktery zacind uprostfed napinavé akce.

"Ziral jsem na obrazovku v naprostém Soku. Po tfech mésicich préce,
tisicich korun investovanych do reklamy a nescetnych hodindch psani -
nula konverzi. Néco bylo zasadné Spatné.”

4. Kontroverzni tvrzeni

Hook, ktery jde proti konven&ni moudrosti.

"Prestante se snazit psat dobre. Dobry text casto selhavad, zatimco ‘Spatny’
text konvertuje.”

5. Empatické porozuméni problému

Hook, ktery ukazuje, Ze pfesné chdpete situaci ctendre.

"Zndate ten pocit, kdyZ stravite hodiny psanim e-mailu nebo prispévku, a

pak... ticho. Zaddna odezva, zadnd akce, jako by vase slova zmizela v erné
dife internetu.”
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6. Vypravéni tajemstvi

Hook, ktery slibuje odhaleni né€eho skrytého.

"Existuje tajnd technika, kterou elitni copywritefi pouzZivaji uz desetileti, ale
nikdy o ni vefejné nemluvi. Dnes vam ji odhalim.”

7. Easovéa smyéka
Hook, ktery propojuje minulost, pfitomnost a budoucnost.

Za pét let budete vzpominat na dneSek jako na den, kdy se vase

MY

komunikace zménila. Moznéa si dokonce vzpomenete na tento konkrétni

okamzik, kdy Ctete tyto radky.”
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ACADENY

Napiste sedm rdznych hookl pro vdas produkt nebo sluzbu, kazdy
vyuZivaijici jeden z uvedenych typu.

Cviéeni:
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> 3.2 Pacing & leading:
Jak vést étendre krok za krokem

Pacing (sladéni) a leading (vedeni) je zékladni NLP technika, které& vytvéri
rapport a postupné vede ¢tendre k novym myslenkédm nebo akcim.

>> 3.2.1 Princip Pacing & leading

Pacing znamend popisovdni soucasné reality ¢tendre zplUsobem, se
kterym nemUze nesouhlasit. Vytvdrite pocit "¢te mi myslenky” a budujete
daveéru.

Leading ndsleduje po pacingu a jemné vede &tendie k novym myslenkdm,
perspektivédm nebo akcim.

Zakladni vzorec:

Pacing Pacing Leading
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>> 3.2.2 Techniky efektivniho Pacingu

1. Popis univerzalnich zkusenosti

Zamérfte se na zkuSenosti, které jsou tak béiné, Ze s nimi ctendf musi
souhlasit.

'KdyZz oteviete e-mail nebo prispévek na sociélnich sitich, vas$ mozek
okamzité vyhodnocuje, zda stoji za precteni. Behem prvnich sekund se
rozhodujete, zda budete pokracovat nebo prejdete k dalsi zpravé. A pokud
obsah nezaujme vasi pozornost, automaticky preskocite dal.”

2. Popis specifickych zkuSenosti cilové skupiny

Zamérte se na zkuSenosti, které jsou specifické pro vasi cilovou skupinu.

"Jako podnikatel denné celite desitkdém rozhodnuti. Kazdé z nich vyZaduje
vasi energii a pozornost. A v zaplavé viech téchto povinnosti je snadné
odlozit komunikaci na pozdéji nebo ji odbyt standardnimi frazemi.”

3. Popis aktudlniho stavu étenare
Popiste, co Ctendr prave ted deld nebo prozivé.
‘Praveé ted Ctete tyto Fadky a ¢ast vasi mysli se moznd ptdé, zda informace

v tomto e-booku skutecné mohou zménit zplsob, jakym komunikujete.
MozZna pocitujete zvédavost, moznéa mirnou skepsi.”

Copyright © 2025 Centrum systemiky a NLP s.r.o. | All rights reserved | www.nlpacademy.cz

50


https://www.nlpacademy.cz/

@m NLP
>> 3.2.3 Techniky efektivniho leadingu

1. Postupné vedeni
Vede ¢tendre k novym myslenkdm postupnymi, logickymi kroky.

A kdyZ si uvédomite, jak ddlezZity je prvni dojem v komunikaci moznd
zacnete vénovat vice pozornosti Gvodnim vétdm vasich textd. A jak budete
experimentovat s rdznymi typy hookd, vsimnete si, které z nich pfinaseji
nejlepsi odezvu. A s kazdym textem, ktery napiSete, se tento proces stane
prirozenéjsim a intuitivnéjsim.”

2. Propojeni s hodnotami

Spojuje nové myslenky s hodnotami, které ctendif jiz zastava.

"A protoZe vam zdleZi na tom, aby vase sdéleni mélo skuteény dopad, tyto
techniky vém pomohou prekonat Sum a vytvorit spojeni, které pretrva.”

3. Vyuziti metafor pro vedeni

PouZivd metafory k predstaveni novych konceptld zpUsobem, ktery je
pfistupnéjsi.

‘Je to jako kdyZ zkuseny pruvodce vede skupinu nezndmym terénem. Zndé
cestu, vi, kde jsou prekazky, a dokézZze skupinu bezpecné dovést k cili
Stejnym zpusobem struktura hypnotického textu vede ¢tendre od
zvedavosti pres porozuméni az k akci.”
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PFiklad:

"Zndte ten pocit, kdyZ odeslete dllezity e-mail a pak netrpélivé cekate na
odpovéd, kterd neprichazi? [Pacing]

Stravili jste ¢as peclivym formulovanim vaseho sdéleni, mozZnd jste ho
nékolikrat prepsali, a presto... ticho. [Pacing]

Je frustrujici, kdyZ vase peclivé zvolend slova nedosdhnou zamysleného
Ucinku, zejména kdyz vite, Ze vase nabidka nebo myslenka ma skutecnou
hodnotu. [Pacing]

Co kdybyste mohli zménit zplsob, jakym strukturujete vase texty, tak aby
prirozené ved| Ctendre k akci? Co kdyby existoval systematicky pristup,
ktery by dramaticky zvysil Sanci, Ze vase sdéleni bude nejen precteno, ale
také vyvolda pozadovanou reakci? [Leading]”

<
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Cviceni:
NapiSte pacing & leading sekvenci pro vas produkt nebo sluzbu s
minimdalné tfemi pacingovou vétami ndasledovanymi jednou nebo dvéma
leadingovymi vétami.
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> 3.3 Oteviené smycky:
UdrZeni pozornosti napfi¢ celym textem

Oteviené smy¢ky jsou nedokoncené myslenky nebo pribéhy, které vytvareji
napéti a nuti ¢tendre pokracovat ve ¢teni, aby dosdhl uzavreni.

>> 3.3.1Psychologie otevienych smycek

Oteviené smycky jsou zaloZzené na Zeigarnikové efektu pojmenovaném po
ruské psycholozZce Blumeé Zeigarnik. Tento efekt Fikd, Ze lidé si Iépe pamatu;i
nedokoncené Ukoly neZ dokonéené. Tento efekt mdé hluboké dusledky pro
strukturu hypnotickych textd:

» Nedokoncené myslenky zUstavaji v aktivni paméti ctendre

» Vytvaii se kognitivni napéti, které maze byt uvolnéno pouze dokon&enim
cteni

e Mozek automaticky investuje vice pozornosti do sledovdni otevienych
smycek

e Aktivuje dopaminovy systém odmeény v mozku, ktery reaguje na
ocekdvani
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>> 3.3.2 Typy otevienych smyéek

1. PFimé oznémeni budouciho obsahu

Explicitné ozndmite, Ze néco dulezitého pfijde pozdéji.

Za chvili vém odhalim treti princip, ktery sGm o sobé zdvojné&sobil moje
konverze. Ale nejprve je dulezité pochopit dva zakladni koncepty.”
2. Implicitni oteviené smy¢éky

Subtilné naznacite néco, co bude rozvinuto pozdéji.

"Tato technika zménila zpUsob, jakym komunikuji s klienty. A vysledky byly...
prekvapivé. Ale pojdme nejprve prozkoumat kontext.”

3. Vnofené oteviené smycky

Nékolik otevienych smyé&ek uvnitf sebe, které se postupné uzaviraji (viz.
kapitola 2.4.2.]

Existuji tfi klicové principy Gspésné komunikace. Prvni z nich je.. [zaéatek
vysvétleni prvniho principu, pferuseny]

To mi pfipomind situaci s mym klientem Tomasem... [zaéatek pFibéhu o
Tomasovi, pferuseny]
Ale abych vam lépe vysvétlila, v jaké situaci se Tomas nachazel... [kontext

Tomésovy situace, dokonéeny]

A tak Tomas implementoval tento princip a jeho vysledky se ztrojnasobily.
[dokoné&eni pfibéhu 0 Tomasovi

A to je podstata prvniho principu. [dokonéeni vysvétleni prvniho
principu]”
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>> 3.3.3 strategie pro efektivni vyuziti

e Zacnéte brzy: Vytvorte otevienou smycku v prvnich odstavcich

* Strategicky umistéte: PouZivejte oteviené smycky pred potencidiné
slabsimi ¢astmi textu

* Vytvofte hierarchii: Nékteré smycky uzaviete rychle, jiné drzte oteviené
déle

¢ Dodrzte slib: Vidy uzaviete vSechny smycky, které jste otevreli

>> 3.3.4 Praktické aplikace otevienych smyéek

1. Strategické pFeruseni:

Pferuste vysvétleni v momenté nejvyssiho zdjmu a slibte dokonéeni pozdé;ji.
‘Existuje zpusob, jak zdvojndasobit efektivitu vasich e-maild pomoci jediné
techniky. Ale neZ vam ji prozradim, je ddlezité pochopit psychologicky
princip, na kterém je zaloZena.”

2. Série otazek:

PoloZte sérii otdzek, na které postupné odpoviddte.

‘Co kdyby existoval zplsob, jak psat texty, které lidé nejen ¢tou, ale na
které také reaguji? Co kdyby existoval systematicky pristup, ktery by vam
umoznil konzistentné vytvaret takové texty? A co kdyby tento pfistup byl

dostupny kazdému, bez ohledu na prirozeny talent nebo predchozi
zkuSenosti s psanim?”
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3. Prislib budouci hodnoty:
Explicitn& oznamte, Ze pozdéji v textu pfijde néco hodnotného.
"V Casti 5 vam uké&zu presnou Sablonu, kterou mdZete pouZit pro vase

vlastni e-maily. Ale nejprve je dulezité pochopit principy, na kterych je tato
Sablona zaloZena.”

Cviéeni:

Identifikujte tfi mista ve vasem existujicim textu, kde byste mohli
implementovat oteviené smycky, a napiste, jak byste je formulovali.
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3.4 Struktura presvédcivych argumentu

ZpUsob, jakym strukturujete vase argumenty, dramaticky ovliviiuje jejich
presvédcivost.

%

%

3.4.1 Efekt zaéatku a konce

Efekt zaédatku: Tendence pamatovat si informace prezentované na
zacatku

Efekt konce: Tendence pamatovat si informace prezentované na konci

Praktické vyuziti:
Umistéte nejsilngjsi argumenty na zacatek a konec

Méné presvedcivé argumenty umistéte doprostred
Pokud mate pouze jeden silny argument, umistéte ho na zacatek

3.4.2 Trojité struktury

Lidsky mozek md pfirozenou ndklonnost k trojicim - tfem bodim, tfem
prikladdm, tfem argumentim.

"Rychlé, jednoduché a efektivni”
'Réno, v poledne a vecer”
"Télo, mysl a duse”

Praktickeé vyuziti:

 Strukturujte hlavni argumenty do tfi bodl
e PouZivejte tfi pfiklady nebo pfipadové studie
e Vytvorte tfi kroky k implementaci
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>> 3.4.3 Problem-Agitation-Solution (PAS)

Jeden z nejefektivnéjsich rdmcu pro strukturovani presvédceivych textd.

1. Problem (Problém)
Identifikujte problém, ktery ctendf mda nebo by mohl mit.

‘Vase texty nejsou cteny nebo nevyvolavaji poZadovanou akci, prestoze
obsahuji hodnotné informace.”

2. Agitation (Prohloubeni)

Prohlubte problém, ukazte jeho duisledky a emociondini dopad.

‘Kazdy ignorovany e-mail, kaZdy prispévek bez odezvy neni jen
promrhanym casem. Je to ztracend prileZitost k vytvoreni spojeni, k
poskytnuti hodnoty, k posunu vaseho podnikani vpred. A s kazdym dalsim
nedspesnym pokusem roste frustrace a pochybnosti o vasi schopnosti
efektivhé komunikovat.”

3. solution (Reseni)

Pfedstavte vase feSeni jako logicky a nevyhnutelny krok.

"Hypnotické psani poskytuje systematicky pfistup k vytvareni textd, které
nejen pritahuji pozornost, ale také vytvareji hluboké spojeni a vedou k akci.
Neni to o manipulaci, ale o komunikaci zplsobem, ktery respektuje, jak

lidsky mozek skutecné zpracovavé informace.”
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= ACADEMY
Cviéeni:

Napiste text vyuZivajici PAS techniku pro vas produkt nebo sluzbu.
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>> 3.5 Uzavieni s vyzvou k akci

Uzavieni textu je stejné dulezité jako jeho zacdtek. Efektivni zdvér nejen
shrnuje klicové body, ale také inspiruje k akci.

>> 3.5.1 Psychologie rozhodovani pfi uzavieni

¢ Na konci textu je ¢tendf bud pfesvédcen, nebo ne
o ZAvérecné véty casto zlstavaji v paméti nejdéle (efekt zavéru)

e Rozhodnuti k akci je €asto emociondini, ndsledované raciondlinim
zdlvodnénim

e Klicové je minimalizovat vnimand rizika a maximalizovat vnimanou
hodnotu
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>> 3.5.2 Techniky pro presvédc¢ivé uzavieni

1. Uzavfeni s budouci projekci
Vytvorfeni Zivého obrazu budoucnosti po implementaci vaseho feseni.

"Predstavte si, Ze o mésic pozdéji otevirate svij e-mail a vidite zéplavu
odpovédi na vas nejnovejsi newsletter. Klienti vam pisi, jak presné vase
slova rezonovala s jejich situaci. Vase myslenky jsou sdileny, citovany a
implementovany. A vy vite, Ze to neni ndhoda nebo Stésti - je to vysledek
systematického pristupu k hypnotickému psani, ktery jste se rozhodli
implementovat dnes.”

2. Uzavieni s urgenci nebo vzacnosti

ZdUraznéni casového omezeni nebo limitované dostupnosti.

"Tyto techniky jsou dostupné kazdému, kdo je ochoten je implementovat.
Ale pouze ti, ktefi zacnou hned, budou mit naskok pred konkurenci. S
kazdym dnem, kdy odkladate implementaci téchto principd, ztracite
desitky potencialnich klient( a tisice korun v trzbach.”

3. Uzavieni s minimalizaci rizika
Odstranéni vnimanych prekdzek nebo rizik.

‘MozZnd si fikate, zda tyto techniky budou fungovat i ve vasem specifickém
kontextu. Proto nabizime 30denni garanci spokojenosti. Vyzkousejte tyto
principy v praxi, sledujte vysledky, a pokud nebudete naprosto spokojeni,
jednoduse ndm napiste a my vam vratime 100% vasi investice - bez
otdazek, bez hackad."

4. Uzavieni s rekapitulaci pfinost
Shrnuti klicovych pfinosu, které étendr ziskd.

‘Implementaci téchto principl ziskate:

e Schopnost psat texty, které prirozené pritahuji pozornost

e Dovednost vytvaret hluboké spojeni s vasimi ctendri

e Systematicky pristup k presvédcivé komunikaci, ktery funguje
konzistentné

e Konkurencni vyhodu v preplnéném informaénim prostredi”
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>> 3.5.3 Vyzva k akci (CTA)

Vyzva k akci je explicitni instrukce, co mé ¢tendif udélat dal. Je to most mezi
pfesvédcenim a skute¢nou akci.

1. Bud'te specificti a jednoznaéni

Pouzijte:

Misto:
‘Kliknéte na tladitko nize a ziskejtq

‘Dozvédeét se vice" e )
okamzity pristup ke kompletnimd
kurzu”

2. Pouzivejte akéni slovesa

PouZivejte slovesa, kterd ctendri pfesné sdéli, co konkrétné mé udélat

"o "o

e Ziskejte’, "Stahnéte’, 'Registrujte se’, "Zacnéte’, "Objevte”

- ~e

3. ZdUraznéte okamzity pfinos

Misto: /\ Pouzijte:
"Zaregistrujte se nyni a Zziskejte

‘Zaregistrujte se”
okamzity pristup k 25 sablonam”

4. Eliminujte vnimané riziko

Nabidnéte garanci a moznost vraceni penéz v konkrétnich pfipadech.

e "VyzkouSejte zdarma’, ‘Bez zavazkd’', "Zruste kdykoli”

5. Vytvofite pocit naléhavosti

Informujte o Easové ¢&i pocetni omezenosti nabidky

e 'Pouze dnes’, "Omezend nabidka’, "Pouze prvnich 50 registraci”
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Pfiklad:

‘Kliknéte na tlacitko Ziskat pristup’ nize a zacnéte transformovat vasi
komunikaci jesté dnes. Béhem 5 minut budete mit pfistup ke vSem 25
Sablondm a video tutorialim. Tato specidini cena je dostupnd pouze do
patku - nepromeskejte prileZitost usetrit 40%."

Cviceni:
Napiste tfi rdzné verze vyzvy k akci pro vas produkt nebo sluzbu, kazdou
vyuZivaijict jiny pfistup z vy$e uvedenych.
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> 3.6 Prakticka cvicéeni

Cviceni 1: Analyza GspésSného textu
Vyberte text (e-mail, prodejni stranku, pfispévek), ktery vdas osobné
presvédcil k akci, a analyzujte jeho strukturu.

Jaky typ hooku byl pouzit na zacatku?

Jak autor vyuZival pacing & leading?
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Jaké oteviené smyc¢ky byly vytvofeny a jak byly uzavieny?

)

ACADEMY

Jakd byla struktura argumentd?

Jak byl text uzavren a jaka byla vyzva k akci?
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Cviceni 2: Vytvoreni struktury textu

Vytvorte detailni osnovu pro vas viastni hypnoticky text (e-mail, prodejni
stranku, pfispévek) s vyuzitim principd z této kapitoly

Hook (vyberte konkrétni typ)

Pacing sekvence (3-4 véty)

Leading sekvence (1-2 véty)
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Hlavni argumenty (idedlné tfi, sefazené strategicky)

Otevfené smycky (kde budou umistény a jak budou uzavieny)

Typ uzavieni

Vyzva k akci
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>> 3.7 Aha moment: Struktura jako

o

neviditelny pravodce

NejsilngjSim poznatkem této kapitoly je pochopeni, Ze struktura textu
funguje jako neviditelny privodce, ktery jemné, ale pevné vede ¢tendre od
prvniho slova az k pozadované akci.

Stejné jako architekt navrhuje budovu tak, aby pfirozené vedla névstévniky
urcitymi cestami, vy jako autor navrhujete strukturu textu, kter& vytvari
cestu nejmensiho odporu k vasemu cili.

Ctendf si tuto strukturu védomé neuvédomuje - vnimd pouze plynuly,
pfirozeny tok myslenek, ktery ho postupné vede k nevyhnutelnému zaveéru.

Mistrovstvi v hypnotickém psani nespoc€ivd jen v pouZivani jednotlivych
technik, ale v jejich strategickém uspordddni do koherentniho celku, ktery
pUsobi pfirozené a nevyhnutelné.

V pristi kapitole se zaméfime na praktické aplikace téchto principl v
rdznych kontextech - od e-maild pfes socidlni sité az po webové stranky a
osobni zpravy.

\
pro e Registrujte se na masterclass ZDARMA !
Masterclass: H A 7 H 1
rwsbosl Hypnoticke psani v praxi :
psani 4 1
¥ praxi Say S Pokrocilé techniky pro texty, které ]
presvédéi a prodaji !

U

S = D R4
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Kapitola 4

Praktické aplikace

>> 4.1 E-mailova komunikace, ktera buduje vztah

E-mail zGstavd jednim z nejefektivnéjsich kandld pro budovani vztahd a
konverze. Hypnotické psani muize dramaticky zvysit jeho G¢innost.

>> 4.1.1 Struktura e-mailu

1. PFfedmét e-mailu

Pfedmeét rozhoduje, zda bude e-mail otevren. Efektivni pfedméty vyuzivaiji:
e 2Zvédavost: ‘Objevil jsem, pro¢ vase e-maily nefunguji’
e Specifiénost: "3 techniky pro zdvojnasobeni otevirani e-maild”

» Urgenci: 'Pouze dnes: Specialni nabidka pro prvnich 15 lidi

» Personalizaci: Jitko, tohle jsem pripravila specialné pro vas”

2. Oteviraci véta

Prvni véta musi okam?zité zaujmout a motivovat k dals§imu ¢teni.

e Otazka: "Zajimalo vas nékdy, z jakého duvodu nékteré e-maily
ignorujete a jiné Ctete okamzité?"

e P¥ibéh: "V¢era mi klientka poslala zpréavu, kterd mé priméla se zastavit.”

* Neocekavané tvrzeni: "Vétsina rad o psani e-maild je zcela chybnad.”
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3. Télo e-mailu
VyuZiva principy z pfedchozich kapitol:
¢ Pacing & leading
e Storytelling
e Oteviené smycky

¢ Smyslové bohaty jazyk

4.zZaveér a vyzva k akci

Jasng, specifickd instrukce, co ma ctendr udélat dail.
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>> 4.1.2 Sablona hypnotického e-mailu

PFedmét: [Neo&ekdvany vhled] zménil zplsob, jakym [cilovy vysledek]
Hezky den [jméno],
[Hook - otézka, pfibéh nebo neodekdvané tvrzeni]
[Pacing - 2-3 véty popisujici soucasnou realitu ctendre]
[PFib&h ilustrujici klic¢ovy bod nebo techniku]
[PFinos - jak tento vhled nebo technika mdze zménit situaci étendre]
[Otevienda smy&ka - naznaceni dalsich informaci, které pfijdou pozdéji]
[SociélIni dikaz - priklad Gspéchu klienta nebo statistikal]
[Vyzva k akci - jasng, specifickd instrukce]

S pozdravem,
[vase jméno]

P.S. [Dodateéna hodnota, urgence nebo pFipomenuti benefitu]
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Priklad :

Pfedmét: Jednoduchd technika zdvojndsobila otevirdni mych e-maild
Hezky den Jitko,

zndte ten pocit, kdyz odeslete dUlezity e-mail a pak ¢ekdte na odpovéd,
kterd nepfichdazi?

PFesné v této situaci jsem se nachdzela pred tfemi mésici. Moje e-maily
meély hodnotu, ale nikdo je necetl. Bylo to, jako bych hdazela své nejlepsi
myslenky do ¢erné diry.

Pak jsem objevila jednoduchou techniku, kterd zménila vSe. Nebylo to nic
komplikovaného - ve skutecnosti to byla drobnd zména v tom, jok jsem
strukturovala prvni vétu mych e-maild.

Misto standardniho za¢datku jsem zac¢ala pouZivat to, E¢emu fikdm "naruseni
vzorce" - vétu, kterd naruSuje ocekdvany vzorec a okamZité aktivuje
zvédavost.

Vysledky? Mira otevieni mych e-maild se zvysila z 23% na 51%. A co je

dulezitejsi, mira odpoveédi vzrostla téméF trojndsobné.

Markéta, maijitelka e-shopu s pfirodni kosmetikou, implementovala stejnou
techniku a béhem 14 dnl zaznamenala ndrdst konverzi o 37%.

Chcete se naucit presng, jak tuto techniku pouZivat? Kliknéte na tlacitko

nize a zaregistrujte se na muj bezplatny webindf "Hypnotické e-maily", ktery
se kond tento Ctvrtek v 19:00.

S pozdravem,
Jana

P.S. Na webindfi se také dozvite dalsi dvé techniky, které mulzete okamzité
implementovat pro dramatické zlepseni vasich vysledkl. Registrace je
zdarma, ale pocet mist je omezen na 100 G¢astnikd.
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>> 4.1.3 E-mailové sekvence a jejich struktura

E-mail 1: VytvoFeni spojeni

e Zameéfeni na spolecny problém

e Pfedstaveni vasi osobni cesty

¢ Poskytnuti okamzité hodnoty

¢ Nastaveni ocekavani pro dalsi e-maily

E-mail 2: Vzdélavani a budovéani davéry

¢ Hlubsi pohled na problém

e Pfedstaveni nové perspektivy

¢ Pfipadové studie nebo priklad

e Oteviend smycka pro dalsi e-mail

E-mail 3: Pfekonéni ndmitek

e Adresovani béinych prekazek
¢ Pribéh transformace

e Socidlni dikaz

¢ Prohlubovdni vztahu

E-mail 4: PFedstaveni FesSeni

e Pfedstaveni vaseho produktu nebo sluzby
e Propojeni s pfedchozimi body

¢ Specifické pfinosy

¢ Nendpadnd vyzva k akci

E-mail 5: UzavFeni a rozhodnuti

» Rekapitulace klic¢ovych bodu

e Adresovani poslednich nadmitek
¢ Silnd vyzva k akci

» Urgence nebo vzacnost
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Cviceni:
Vytvorte osnovu pétidilné e-mailové sekvence pro vas produkt nebo sluzbu,

s konkrétnimi pfedmeéty a klicovymi body pro kazdy e-mail.

E-mail 1: Vytvofeni spojeni

E-mail 2: Vzdélavani a budovani davéry
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E-mail 3: Pfekonéni ndmitek

E-mail 4: PFedstaveni Ffeseni
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E-mail 5: UzavFeni a rozhodnuti
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> 4.2 Socialni sité: Texty, které zastavi scrollovani

Socidlni sité jsou prostfedim s extrémni konkurenci o pozornost. Hypnotické
psani mlze pomoci vasim pfispévkldm vyniknout.

~

>> 4.2.1 Obecné principy pro vS§echny socialni sité
o Okamzité zaujeti: Prvni véta musi okamzité zaujmout

 Vizudlni struktura: PouZivejte kratké odstavce, mezery, emoji pro lepsi
Citelnost

* Narusujici vzorce: Naruste ocekdvdani, abyste zastavili automatické
scrollovani

 Storytelling: Pfibéhy funguji na vSech platformach

* Konverzaéni ton: Piste, jako byste mluvili s jednim ¢lovékem
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>> 4.2.2 Facebook: Dlouhé pfispévky s hypnotickou
strukturou

Facebook umoznuje delsi pfispévky, které mohou vyuZit plny potencidl
hypnotického psani.

Struktura FB pfispévku:

1. Narusujici vzorec v prvni vété

Hned na za¢atku FB pfispévku pouZijte néktery z narusujicich vzorcu
‘Dnes jsem udélala néco, co jsem nikdy predtim nezkusila.”

"Tohle je nejdllezitéjsi lekce, kterou jsem se naucila za 10 let podnikani.”

"98% podhnikatell déla tuto zasadni chybu v komunikaci.”

2. PFfibéh nebo kontext

Napiste 2-3 kratké odstavce, které poskytuji kontext nebo vypraveéji pribéh.

3.Klicovy vhled nebo pouceni

Hlavni myslenka nebo pouceni, které chcete predat.

4. Aplikace pro ¢étenare

Jak muze ¢tendf aplikovat tento vhled ve svém Zivoté nebo podnikani.

5. Vyzva k akci

Otdzka, vyzva k diskusi nebo konkrétni instrukce.
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Pfiklad FB prispévku:

Dnes mi klientka fekla néco, co mé Upiné zastavilo.

"Vase techniky funguiji skvéle pro ostatni, ale u mé nefunguje nic. Asi nejsem
stvofend pro psani.”

Podivala jsem se na jeji texty a okamzité jsem vidéla problém. Nebyl v
technikdch. Byl v pfesvédceni, které stélo za kazdym slovem, které napsala.

Jeji texty byly plné omluv, nejistoty a strachu z odmitnuti. A Etendfi to citili.

Stravily jsme ndésledujici hodinu praci na jediné véci: pfepisovdnim jejiho
vnitfniho pfibéhu o tom, kdo je a jakou hodnotu pfinasi.

O tyden pozdéji mi poslala screenshot svého e-mailu, ktery mél 3x vyssi
miru odpovédi nez cokoli, co kdy napsala.

Nejdullezitéjsi slozkou presvédeivého psani neni technika, ale vas vnitfni stav
a prfesvedceni, se kterym piSete.

Ctendii neciti vase slova. Citi energii za nimi.

Jaké presvédceni stoji za texty, které piSete vy? A jak by se zménila vase
komunikace, kdybyste toto presvédceni transformovali?

Podélte se v komentdfich nebo mi napiste soukromou zprévu, pokud
byste chtéli védét vice o tom, jak transformovat vasi komunikaci zevnitf
ven.
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>> 4.2.3 LinkedIn: Profesionalni hypnotické psani

LinkedIn vyZaduje profesionalngjsi ton, ale stejné principy hypnotického
psani funguji i zde.

Struktura LinkedIn pFispévku:

1. Profesionédini hook

PFipravte si profesiondini hook, ktery ihned zaujme &tendre

‘Nedavnd studie Harvard Business Review odhalila prekvapivy faktor
uspéchu v komunikaci.”

Po 15 letech v korporatnim marketingu jsem Zzjistila, Ze 90% toho, co nés
ucili, je zastaralé.”

2. Profesni kontext nebo pfibéh

Propojeni s profesiondinim kontextem nebo pracovni zkuSenosti.

3. Datové podlozené informace

Statistika, vyzkum nebo konkrétni vysledky.

4. Profesionalni aplikace

Jak mdze ¢tendf aplikovat tento vhled ve své kariéfe nebo podnikani.

5. Profesionalni vyzva k akci

Vyzva k profesiondini diskusi nebo sdileni zkuSenosti.
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Pfiklad LinkedIn pFispévku:

Studie McKinsey odhalila, Ze manazefi stravi v prméru 13 hodin tydné na
poraddch.

A prFesto 71% z nich povaZuje vétsinu téchto porad za neproduktivni.

Kdyz jsem vedla marketingovy tym v jedné IT spole€nosti, zavedla jsem
jednoduchou komunikaéni techniku, které snizZila pocet nasich porad o 60%
a zvysila produktivitu tymu o 34%.

Nebyla to Zadnd revolu€ni technologie ani komplexni systém.

Byl to jednoduchy komunika¢ni framework, ktery zaqijistil, ze kazdy e-mail a
dokument obsahoval presné ty informace, které prijemce potfeboval, ve
struktufe, kterd minimalizovala kognitivni zatéz.

Klic¢ byl v pochopeni, jak lidsky mozek zpracovavé informace v
profesiondinim kontextu, a v pfizplsobeni nasi komunikace tomuto

procesu.

Vysledek? Méné nedorozuméni, rychlejsi rozhodovéni a dramatické snizeni
potfeby "vyjasfiovacich” porad.

Jaky je vas nejvétsi komunikacni problém v profesiondinim prostfedi? Jak
ovliviiuje vasi produktivitu a rozhodovani?

#EfektivniKomunikace #Produktivita #Leadership
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>> 4.3.1 Struktura klasické stranky

1. Headline (nadpis)
Nadpis je nejdllezitéjsi element vasi stranky. Mél by:

e Jasné komunikovat hlavni pfinos
e Vyvolavat zvédavost nebo fesit hlavni problém
e Byt struény a tderny

"Zdvojnasobte své konverze pomoci hypnotického psani”
"Komunikujte zptisobem, kterému lidsky mozek nemdize odolat”
"Jak psat texty, které prodavaiji, bez manipulativnich taktik”

2. Subheadline (podnadpis)
Podnadpis rozsifuje a podporuje hlavni nadpis:
¢ Poskytuje vice kontextu

e Adresuje "jak” nebo "proc”
e Vytvarii most k dalSimu obsahu

Nadpis: "Zdvojnésobte své konverze pomoci hypnotického psani”

Podnadpis: "Naucte se védecky ovérené principy komunikace, které vytvari
hluboké spojeni a prirozené vede k akci - bez manipulace nebo natlaku.”

3. Hero sekce
Prvni vizudlini a textovy blok, ktery névstévnik vidi:

¢ Silny vizudIni element

e Struc¢né vysvétleni vasi nabidky

e Prvnivyzva k akci

* Socidlni dlikaz (pocet klient(, testimonial, atd.)
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4. Problem-Agitation-Solution

Aplikace PAS:

¢ Problem: Identifikace hlavniho problému vasi cilové skupiny
» Agitation: Prohloubeni problému, popis disledkU

e Solution: Pfedstaveni vaseho feSeni jako logického a nevyhnutelného

kroku

5. Sekce benefita

Strukturovany prehled hlavnich piinosu:

 Poufzivejte trojice (idediné 3 nebo 6 hlavnich benefit()
¢ Kazdy benefit zacind silnym nadpisem

¢ Ndsleduje stru¢né vysvétleni

¢ Doplnéno relevantni ikonou nebo obrazkem

6. Sekce socidlnich dikazt

RUzné formy potvrzeni hodnoty:

« Testimonials od klientd (s fotkami a jmény)
¢ Pfipadové studie s konkrétnimi vysledky

* Loga klientl nebo médii
e Statistiky a méfitelné vysledky

7. Sekce prekonani namitek

Adresovani béznych prekdzek k rozhodnuti:
e Strukturovéno jako FAQ

e PouZivd presupozice k pfekondni ndmitek
¢ Obsahuje vnofené prikazy sméfujici k akci
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8. Vyzva k akci a uzavieni

Findlni sekce sméfujici ke konverzi:

e Rekapitulace hlavnich pfinosd

e Adresovdani posledni mozné ndmitky

¢ Silnd vyzva k akci

e Minimalizace vnimaného rizika (garance, bezplatnd zkusebni doba,
atd.)
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>> 4.3.2 Struktura prodejni stranky

Prodejni strénka je rozSifenou verzi klasické strdnky a je zaméfena na
konverzi pro specificky produkt nebo sluzbu.

1. Headline a hook (5% stranky)
¢ Hlavni pfinos nebo feSeni problému
e Prerusujici vzorec pro okamzité zaujeti
2. Identifikace problému (10% strénky)

¢ Popis hlavniho problému cilové skupiny
e Vytvofeni empatie a porozuméni

3. Agitace problému (10% stranky)

¢ Prohloubeni problému
» Popis skrytych dlsledkd a dlouhodobych dopadi

4. Pfedstaveni feseni (15% stranky)

e Vase feSeni jako logicky a nevyhnutelny krok
¢ Pribéh objeveni nebo vyvoje feSeni

5. Vysvétlent, jak to funguje (15% strénky)

e Transparentni popis procesu nebo metodologie
e Odstranéni nejistoty a budovdni davéry

6. Socidlni dukazy (15% stranky)

 Detailni pfipadové studie
» Testimonials zaméfené na rlzné aspekty Ffeseni
¢ Statistiky a méfitelné vysledky

7. Detaily nabidky (10% stréanky)

e PFesny popis toho, co klient ziskd
¢ Bonusy a pfidand hodnota
e Cenovd struktura s jasnym zdlvodnénim hodnoty
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8. Pfekonani namitek (10% stranky)

e Adresovdnivsech béznych pfekdzek k rozhodnuti
e Garance a minimalizace rizika

9. Urgence a vzécnost (5% stranky)

 Legitimni dvody pro okam?ité rozhodnuti
« Casové omezené bonusy nebo specidini cena

10. Findlni vyzva k akci (5% stréanky)

e Rekapitulace hlavnich pfinost
e Jasnd instrukce pro dalsi krok
¢ Posledni pfipomenuti urgence nebo vzdcnosti
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Cviceni:
Vytvofte osnovu pro hypnotickou domovskou nebo prodejni strdnku pro

vas produkt nebo sluzbu, s konkrétnimi nadpisy a klicovymi body pro
kazdou sekci.
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>> 4.4 Osobni zprava

Hypnotické psani neni jen pro marketing - mlze dramaticky zlepsit i vasi
osobni komunikaci.

>> 4.4.1 Struktura osobni zpravy

1. Personalizovany zaéatek

Ukazte, Ze zprdva je skute€né pro konkrétni osobu:

e Odkaz na pfedchozi konverzaci nebo setkdni

e Zminka o specifickém detailu, ktery jste si zapamatovali
e Propojeni s aktudlinim kontextem osoby

2. Vytvoieni mostu

Propojeni mezi vasim svétem a svétem pfijemce:
¢ Sdilend zkusenost nebo zdjem

¢ Relevantni pfibéh nebo anekdota

¢ Uzndni jejich situace nebo perspektivy

3. Jadro sdéleni

Hlavni G€el zpravy, komunikovany jasné a struéné:
e PouZivejte aktivni slovesa

¢ Budte konkrétni a jednoznaéni

¢ Vyhnéte se mnohoznacnosti nebo nejistoté

4. Vytvoieni kontextu pro odpovéd’

Usnadnéte pfijemci odpoveéd:

» Polozte specifickou otézku

¢ Nabidnéte moznosti nebo alternativy
¢ Naznacte preferovany dalsi krok

5. Otevieny zaveér

Zakonc¢eni, které podporuje dalsi komunikaci:
» Vyjadfeni ocekévani dalsi interakce

¢ Odkaz na budouci moznosti

¢ Lehky, konverzacni ton
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Pfiklad osobni zpravy:

Hezky den Martine,

ten vas prispévek o implementaci Al v marketingu, ktery jste sdilel minuly
tyden, mi otevrel zcela novou perspektivu. Zvlasté bod o personalizaci v
redlném Case rezonoval s projektem, na kterém pravé pracuiji.

Také jsem experimentoval s Al v marketingu, i kdyz v men8im méfitku.
Minuly mésic jsem implementoval jednoduchy systém pro personalizaci e-
maild a vysledky byly pfekvapivé pozitivni - mira odpovédi se zvysila o 27%.

Pfipravuji workshop o praktickém vyuziti Al v marketingové komunikaci pro
mensi firmy a vase zkuSenosti by mohly poskytnout cennou perspektivu. Byl
byste otevieny kratké 20minutové diskusi o vasich zkuSenostech? Mohl

bych se pfizpUsobit vasemu rozvrhu pfisti tyden, idedlné v Gtery nebo ve
Ctvrtek odpoledne.

Mimochodem, v§iml jsem si, Ze se zajimate o horskou cyklistiku - obijevil
jsem neddavno skveélou trasu v Beskydech, o kterou se rad podélim, pokud
byste mél zajem.

Tésim se na vasi odpoved,
Jan

Copyright © 2025 Centrum systemiky a NLP s.r.o. | All rights reserved | www.nlpacademy.cz

90


https://www.nlpacademy.cz/

>> 4.4.2 Techniky pro prohlubovani vztahu

1. Technika "V§imnuti-Pamatovani-Ocenéni”
Trikrokovd technika pro vytvoreni hlubokého spojent:

2.

e VSimnuti: "'VSiml jsem si, Ze jste zminil..."
e Pamatovani: ‘Pamatuji si, Ze jste fikal...”
e Ocenénti: "Oceriuji vas pohled na..."

2. Technika "Zajem-Rozvijeni-Spojeni”

Systematicky pfistup k budovani vztahu:

» Zajem: Najdéte spole¢ny zdjem nebo zkusenost

e Rozvinuti: Rozvifite tento zdjem sdilenim relevantni informace

* Spojeni: Vytvofte emociondini spojeni skrze upiimné ocenéni nebo

uzndni

3. Technika "Budouci obraz spoluprace”
Vytvareni obrazu budouci spoluprdce nebo interakce:

¢ Naznacte moznosti budouci spoluprace

e Vytvorte vizi vzGjemné prospésSného vztahu
* Polozte zaklady pro dlouhodobou komunikaci

4. Technika "Komunikace s hodnotou™

Komunikace zalozend na poskytovani hodnoty:

¢ Zacnéte sdilenim relevantniho vhledu nebo informace

¢ Nabidnéte feSeni problému, o kterém vite, Ze ho druhd strana fesi

e Propojte je s uziteénym zdrojem nebo kontaktem bez ocekavani
okamzité reciprocity
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5. Technika "Hluboké uznéni
Vytvdreni silného spojeni skrze hluboké uzndni:
e Jdéte za povrchni komplimenty k hlubSimu pochopeni

¢ Uzndvejte nejen Uspéchy, ale i hodnoty a principy, které za nimi stoji
e Vytvdérejte spojeni na drovni identity, ne jen chovdni
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Pfiklad osobni zpravy :

Vazeny pane Novaku,

Vas ¢lanek o implementaci agilnich metod v tradi€nich organizacich, ktery
jste publikoval minuly tyden na Linkedin, poskytl ne€ekany Uhel pohledu,
ktery jsem dosud nevidéla. Zvlasté mé zaujal Vas dlraz na kulturni aspekty
zmeény, ktery vétsina literatury prehlizi.

Sama jsem v poslednich dvou letech pracovala na podobnych projektech
a vidim, jaok pfesné jste identifikoval klicové prekdazky. Vase strategie
postupného zapojovani stfedniho managementu rezonuje s mymi
zkuSenostmi - v jednom projektu jsme diky podobnému pfistupu snizili
odpor kzméné o 60%.

Neddavno jsem narazila na vyzkumnou studii od McKinsey, kterd potvrzuje
Vas pohled na vyznam neformdlnich lidrd v procesu transformace. Dovolila
jsem si ji pfilozit - mozné Vam poskytne dalsi data pro vasi praci.

Vidim, Ze pracujete s organizacemi v podobném sektoru jako ja. Mozné
bychom mohli v budoucnu sdilet zkuSenosti a poznatky - veéfim, Ze
kombinace Vaseho strukturovaného pristupu a mych zkuSenosti s
psychologickymi aspekty zmény by mohla prinést zajimavé vysledky pro
nase klienty.

At uZ se rozhodnete jakkoli, chtéla jsem Vam pfedevsim podékovat za to, ze
jste své poznatky sdilel. Vase odvaha zpochybnit zavedené postupy a
integrita, se kterou prezentujete alternativni pfistupy, jsou pfesné tim, co
nase odvétvi potfebuje.

S Uctou,
Jana Svobodova

P.S. Pokud by Vds zajimalo, jok jsme implementovali nékteré z vasich

principd v prostiedi s vysokou mirou regulace, rdda se o tyto pfipadové
studie podélim.
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Analyza prikladu:

e,

Technika "VSimnuti-Pamatovani-Ocenéni”: Specifickd zminka o
¢lanku a jeho unikatnim pfinosu

Technika "Zdjem-Rozvinuti-Spojeni™: Most skrze spole¢ny zdjem,
budovani skrze sdileni relevantni studie, vytvoreni pouta skrze uzndéni
hodnot

Technika "Budouci obraz spoluprdace™ Vize budouci spoluprdce s
konkrétnimi vzdjemnymi pfinosy

Technika "Komunikace s hodnotou™ Poskytnuti relevantni studie bez
ocekavani

n

Technika "Hluboké uznéni”: Uzndni nejen obsahu ¢lanky, ale i odvaha a

integrita autora

Copyright © 2025 Centrum systemiky a NLP s.r.o. | All rights reserved | www.nlpacademy.cz 94


https://www.nlpacademy.cz/

@ EMY
Cviéeni:

NapiSte osobni zprdvu pro nékoho, s kym byste chtéli prohloubit
profesiondlini vztah, s vyuzitim technik z této sekce.
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>> 4.5 Praktické cviéeni: Hypnotické psani pro razné
kontexty

Cviceni 1: Konverze obsahu napfi¢ platformami

Vezméte jeden kus obsahu (napf. blogovy ¢lanek) a adaptujte ho pro riizné
platformy:

E-mail (pfedmét + télo)

Facebook pfispévek
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LinkedIn pfispévek

Sekce na webové strdnce
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Cvi¢eni 2: Hypnotickd komunikace
pro specifickou situaci

Vyberte specifickou situaci z vaseho profesiondiniho Zivota a vytvorte
hypnoticky text:

Follow-up e-mail po networkingové akci

Zprava potencidalnimu klientovi nebo partnerovi
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D e

Oznameni o novém produktu nebo sluzbé

Reakce na negativni zpétnou vazbu
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>> 4.6 Aha moment: Kontext urcuje strukturu,

oo

principy zustavaji stejné

NejsilngjSim poznatkem této kapitoly je pochopeni, Ze zatimco kontext a
format se méni, zakladni principy hypnotického psani zUstavaji konstantni.

At uz piSete e-mail, pfispévek na socidlni sité, webovou strénku nebo
osobni zpravu, vidy pracujete s lidskou psychologii - s tim, jak mozek
zpracovava informace, jak vznikaji emoce a jak se lidé rozhoduji.

Mistrovstvi v hypnotickém psani nespoc€ivd v memorovani specifickych
Sablon pro kazdy kontext, ale v hlubokém pochopeni principd, které mizete
flexibilné aplikovat v jakékoli situaci.

Kdyz si osvojite tyto principy, budete schopni efektivné komunikovat v
jokémkoli médiu, s jakymkoli publikem a pro jakykoli G€el - od prodeje
produktu az po budovani hlubokého osobniho vztahu.

V pfisti kapitole se zaméfime na konkrétni priklady transformace béznych
textd na hypnotické, s detailni analyzou provedenych zmén a jejich
psychologického dopadu.

\
pro e Registrujte se na masterclass ZDARMA !
Masterclass: H A 7 H 1
rwsbosl Hypnoticke psani v praxi :
psani 4 ) 1
YBraxl SO/ i Pokrocilé techniky pro texty, které ]
_ presvédéi a prodaji !

U

S = D R4
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Kapitola

Pfiklady transformace

> 5.1 Ukazky béznych textl prepsanych hypnotickymi
technikami

V této kapitole uvidite konkrétni priklady, jok se bézné texty mohou
proménit v hypnotické. Kazdy pfiklad je doplnén o detailni analyzu
provedenych zmén a jejich psychologicky dopad.

> 5.1.1 E-mail s nabidkou sluzeb
PRED:

Pfedmeét: Nabidka sluzeb copywritingu
Dobry den,

jmenuji se Jana Novékové a nabizim sluzby copywritingu. MéGm pétileté
zkuSenosti s psanim textd pro web, socidlni sité a e-mailovy marketing.
Mezi mé klienty patfi spole€nosti jako ABC, XYZ a DEF.

Nabizim ndsleduijici sluzby:

- Copywriting pro webové stranky
- Tvorba obsahu pro socidlni sité
- E-mailové kampané

- Prodejni texty

Mé ceny zacinaji na 500 K& za hodinu prdce nebo Ize domluvit pausdini
cenu za projekt.

Pokud mate zdjem o spoluprdci, nevahejte mé kontaktovat.

S pozdravem,
Jana Novékovéa
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PO:

PFedmét: Zvysili jsme konverze o 43% jednoduchou zménou textu (muzete
také)

Dobry den,

zndte ten pocit, kdyz investujete do webovych strdnek, ale navstévnici
odchdzeji bez akce? Nebo kdyZ poslete newsletter a odpovédi nepfichdzeji?

Pfesné v této situaci byla spoleCnost ABC pfed tfemi mésici. Jejich web
vypadal skvéle, ale konverze byly zklamdnim. BEhem 6 tydnU spoluprdce
jsme prepsali klicové stranky a jejich konverzni pomeér vzrostl o 43%.

Slova maji moc ménit rozhodnuti - kdyz vite, jok je poskladat.

Poslednich 5 let se specializuji na tvorbu textd, které nejen informuji, ale
také:

- Vytvaii okamzité spojeni s Etendfem

- Aktivuji emoce, které vedou k rozhodnuti

- Pfirozené vedou k pozadované akci

Kazdy projekt zacindm dikladnym pochopenim vaseho idedlniho klienta a
jeho cesty k rozhodnuti. Tento pfistup vedl k méfitelnym vysledkim pro
spolecnosti jako XYZ (ndrdst otevirani e-maild o 38%) a DEF (zdvojnésobeni
&asu stradveného na webu).

Zajima vas, jak by mohly vase texty pracovat efektivnéji pro vas byznys?
Odpovézte na tento e-mail a mdzeme si domluvit 20minutovou konzultaci
zdarma, kde vém poskytnu konkrétni navrhy pro zlepseni vasich aktudlinich
textd.

S pozdravem,
Jana Novékovéa

P.S. Pokud odpovite do patku, poslu vém jako bonus checklist

"7 nejcastéjsich chyb v prodejnich textech”, ktery muUZete okamzité
aplikovat.
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Analyza:

1. Pfedmét e-mailu:

» Pred: Genericky, zaméfeny na odesilatele
¢ Po: Konkrétni vysledek, zvédavost, pfislib hodnoty

2. Uvod:

 PFed: Zagina predstavenim odesilatele (zaméfeni na sebe)
e Po: Zacind pacingem - popisem situace, kterou ctendif pravdépodobné
zaziva

3. Struktura:

e Pfed: Seznam sluzeb a cen
e Po: Pfibéh s konkrétnimi vysledky, ndsledovany benefity a hodnotovou
nabidkou

4.Vyzva k akci:

e Pred: Vagni ‘nevahejte mé kontaktovat”
e Po: Specifickd nabidka s jasnou vyhodou (20minutové konzultace
zdarma)

. Pouzité hypnotické techniky:

« Pacing & leading: Znate ten pocit..” (pacing) = “Slova maji moc..."
(leading)

 Socialni diikaz: Konkrétni vysledky pro pojmenované spolecnosti

* Presupozice: Zajimd vas, jak by mohly vase texty pracovat efektivnéji"
(predpokladd, ze by mohly pracovat efektivnéii)

* P.S.surgenciabonusem: Vytvarii ddvod pro okamzitou akci
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>> 5.1.2 Popis produktu

PRED:

Kurz Efektivni Komunikace

Tento kurz vas nauci efektivné komunikovat v rdznych situacich. Kurz trva 8
tydnd a zahrnuje 8 online lekci a 4 skupinové konzultace.

Obsah kurzu:

- Z&klady efektivni komunikace

- Verbdlni a neverbdlni komunikace
- Aktivni naslouchdni

- Reseni konfliktd

- Prezenta¢ni dovednosti

- Komunikace v tymu

- Asertivni komunikace

- Komunikace v ndro€nych situacich

Cena kurzu je 5900 K&. Kurz za€ind 15. fijna 2025.

PO:

Pfedstavte si, Ze dokdzete komunikovat tak, Ze lidé nejen poslouchaji, ale
skutecné slysi.

Co by to zménilo ve vasem osobnim a profesnim Zivoté?

Kurz Efektivni Komunikace neni jen o teorii - je to 8tydenni transformacni
cesta, kter@ proméni zpusob, jakym vdés ostatni vnimaji a jak reaguji na
vase sdéleni.

"Po absolvovani kurzu jsem kone¢né dokdzala presvédCit vedeni o svém
ndpadu, ktery dva roky ignorovali. Navratnost investice do kurzu byla vice
nez 1000%." - Markéta V., produktovd manazerka
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Co vdés ¢ekd na této cesté:

— 8 interaktivnich online lekci, kde objevite skryté principy komunikace,
které 83% lidi nikdy nepozn&

— 4 Zivé skupinové konzultace, kde dostanete personalizovanou zpétnou
vazbu k vasemu komunikaénimu stylu

— Praktické techniky, které muizete implementovat okamfzité a vidét
vysledky do 24 hodin

Po absolvovani kurzu budete:

« Komunikovat s jistotou i v napjatych situacich

« Pfirozené presvéd¢ovat bez manipulace nebo natlaku

« Resit konflikty zpUsobem, ktery posiluje vztahy misto jejich ni¢eni

« Prezentovat své myslenky tak, Ze rezonuiji a inspiruji k akci

Kurz za€ind 15. fijna 2025, ale registrace je oteviena pouze do 30. zafi nebo
do naplnéni kapacity 20 acastnikd (v minulém béhu byla kapacita
naplnéna 12 dni pfed uzavérkou).

Vase investice: 5900 K& nebo 3 splatky po 2100 K&

Kliknéte na tlacitko nize a rezervujte si misto, dokud je jesté dostupné. Pokud
se zaregistrujete do konce tohoto tydne, ziskdte bonus: individudini
45minutovou konzultaci (bé&Znd cena 1500 K&).

[REZERVOVAT MISTO]

P.S. Tento kurz md 100% garanci spokojenosti. Pokud po absolvovdni prvnich

dvou lekci nebudete citit, Ze kurz pfindsi hodnotu, vratime vam pinou €astku
- bez otdzek, bez podminek.
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Analyza:

1. Ovod:

e Pred: Pfimy, informativni, zaméfeny na produkt
e Po: Zacind vytvofenim mentdiniho obrazu a otédzkou, kterd aktivuje
predstavivost

2. Popis produktu:

» Pfed: Seznam témat a faktd
e Po: Zaméfeni na transformaci a vysledky, podpofené konkrétnim
testimonialem

3. Struktura:

¢ Pfed: Jednoduchy seznam
¢ Po: Vizudiné strukturovany text s Sipkami a odrdzkami pro lep$i Citelnost
a zdUraznéni klicovych bodd

4.Vyzva k akci:

e Pfed: Implicitni, chybi jasné instrukce
e Po: Explicitni s tlacitkem, posilend urgenci a bonusem

5. Pouzité hypnotické techniky:

» Future pacing: ‘Predstavte si, Ze dokazete komunikovat tak, Ze..."

* Socidalni diikaz: Konkrétni testimonial s jménem a pozici

* Presupozice: ‘Kurz, ktery proméni zptsob.." (pfedpokladé transformaci)
» Urgence a vzdcnost: Omezend kapacita, pfedchozi naplnéni

¢ Minimalizace rizika: 100% garance spokojenosti
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>> 5.1.3 Pfispévek na socidlni sité

PRED:
Dnes jsme spustili novy web! Najdete na ném vSechny informace o nasich
sluzbéch, reference od klientl a také blog s uZiteénymi tipy. Kouknéte na
www.nasestranka.cz a dejte ndm védét, jok se vam libi. #novyweb
#redesign

PO:
Stalo se vém nékdy, Ze jste na webu nemohli najit pfesné to, co hledate?

Pfesné tento problém jsme fesili posledni 3 mésice. Naslouchali jsme vasim
pfipominkém, analyzovali uzivatelské data a dnes s hrdosti predstavujeme
vysledek:

Nd&s zcela pfepracovany web, navrzeny s jedinym cilem - aby vase cesta k
informacim byla intuitivni a pfijemna.

Co je nového?

- Sekce "Najdéte své feSeni” vas v 3 krocich dovede pfesné k tomu, co
potfebujete.

« Blog "Inspirace & RUst" s tydennimi €lanky, které mdzete aplikovat ihned.

- Pfib&hy klientd, ktefi fesili podobné vyzvy jako vy (a jak dopadli).

Jsem zvédavd - kterd z téchto novinek vas nejvice zaujala? Dejte mi védét v

komentarich.

A pokud chcete byt mezi prvnimi, kdo dostane nas e-book "7 strategii pro
rdst v roce 2025", kliknéte na odkaz v profilu.

www.nasestranka.cz

#Uzivatelsk@dzZkusenost #Inovace #RustVPodnikani
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Analyza:

1. Ovod:

e Pfed: Ozndmeni zamérfené na firmu
e Po: Otdzka, kterd vytvari okamzité zapojeni a identifikaci s problémem

2. Struktura:

¢ Pfed: Jednoduchd informace s vyzvou k navstéve
¢ Po: Pfibéh procesu, strukturovany pfehled novinek, otdzka pro zapojeni

3. Vyzva k akei:

e Pred: Vagni ‘dejte nam védet, jak se vam libi"
¢ Po: Konkrétni vyzva ke komentdfi + nabidka bonusu za kliknuti na odkaz

4. Pouzité hypnotické techniky:

» Pferusujici vzorec: Otdzka na zacdtku
 Storytelling: Pfibéh procesu vyvoje
e Odrazky: Vizudiné pfitaZliva struktura

e Oteviena smycka: Zminka o e-booku bez plného vysvétleni vytvdri
zvédavost
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> 5.1.4 Pozvanka na webinar

PRED:
Pfedmeét: Pozvanka na webindf o socidlnich sitich
Dobry den,

zveme vds na webindr "Efektivni marketing na socidlnich sitich’, ktery se
bude konat 20. fijna 2025 od 18:00.

Na webindri se dozvite:

- Jak vytvdaret atraktivni obsah pro socidlni sité

- Jak méfit efektivitu vasich prispévkl

- Jak pracovat s placenou reklamou

- Jak budovat komunitu

Webindrf je zdarma, ale pocet mist je omezen. Registrujte se na odkazu nize.

[REGISTRACE]

TéSime se na vas!

Copyright © 2025 Centrum systemiky a NLP s.r.o. | All rights reserved | www.nlpacademy.cz 109


https://www.nlpacademy.cz/

&)
PO:

Pfedmét: [OMEZENA KAPACITA] Zjistéte, pro¢ 78% strategii na socidlnich
sitich selhava (a co funguje v roce 2025)

Dobry den,

scrollujete nékdy svym feedem a pfemyslite: "Pro¢ nékteré prispévky ziskaji

stovky komentdril, zatimco ty moje zUstévaiji bez povsimnuti?”

Nejste v tom sami. Podle prizkumu Social Media Examiner 78% marketér(
povazuje své vysledky na socidlnich sitich za podprlimérné nebo prdmérné.

A ddvod? Vétsina lidi stdle pouZiva strategie, které fungovaly v roce 2022 -
ale algoritmy a chovani uzivatell se od té doby dramaticky zménily.

Proto jsme pfipravili exkluzivni 90minutovy webindrf, kde odhalime:

— 3 kritické zmény algoritmd z roku 2025, které vétsina znacek ignoruje (a
jak je vyuZit ve svdj prospéch).

— Konkrétni formaty obsahu, které v sou€asnosti generu;ji 3x vyssi zapojeni
(s ukézkami a sablonami).

— NA&§ REACH framework pro vytvareni pfispévkd, ktery zvysil organicky
dosah nasim klientdm prdmeérné o 215%.

"Aplikovali jsme pouze jednu techniku z webinéfe a nase zapojeni vzrostlo o
47% bé&hem dvou tydnd. Navratnost investovaného ¢asu byla okamzitd.” -

Tomas K., marketingovy manazer.

WebindF se kond 20. Fijna v 18:00 a bude trvat 90 minut (v&etn& 15 minut na
otézky a odpovédi).

Ucast je zdarma, ale kapacita je omezena na 100 G¢astnikd, abychom
mohli odpovédét na vsechny otdzky. V minulém béhu byla kapacita
naplnéna za 48 hodin.

[REZERVOVAT MISTO NYNI]
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Kazdy registrovany Gc€astnik obdrZzi zédznam webindfe a PDF "Audit
socidlnich siti v 10 krocich” (hodnota 1200 K&) zdarma - i pokud se nakonec
nemuZete z4Castnit Zivé.

Tésim se na vas 20. fijna,

Martin Novak

Specialista na socidlini sité

P.S. Pokud se nemuzete zG¢astnit Zivé, zaregistrujte se i tak - zdznam bude k
dispozici pouze registrovanym G¢astnikiim, a to pouze po dobu 7 dni.
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Analyza:
1. Pfedmét e-mailu:

« PFidéni urgence "[OMEZENA KAPACITA]" okamyzité vytvaFi ddvod oteviit e-
mail

» Specifické ¢islo "78%" zvySuje duvéryhodnost

e Vytvafi zvédavost a znepokojeni, ze Etendf mozind déléd néco Spatné

2. Uvodni otazka:

e Vytvarii okamzitou identifikaci s béZnou frustraci
e PouZiva pacing - popis situace, kterou ¢tendr pravdépodobné zaziva
¢ Navozuje lehky transovy stav skrze vizualizaci zndmé situace

3. Statistika a dlvod:

e Poskytuje socidlni dikaz a validaci problému
¢ Nabizi logické vysvétleni problému, které dava smysl

e Vytvdafi urgenci zménit pristup

4. Struktura nabidky:

e PouZiva Sipky jako odrézky pro vizudlini pfitazlivost

 Specifickd &isla a procenta zvysuji davéryhodnost
e Konkrétni framework s ndzvem pUsobi profesiondlné

5. Testimonial:

e Konkrétni osoba s pozici zvySuje divéryhodnost

» Specifické procento "47%" pUsobi autenticky

e Zminka o "okamZité navratnosti® adresuje potencidlni ndmitku ohledné
casu

6. Omezeni:

* Omezend kapacita vytvari legitimni ddvod pro rychlé rozhodnuti
e Zminka o pfedchozim rychlém naplnéni kapacity zvysuje urgenci
« Casové omezend dostupnost zdznamu motivuje k registraci

7. Bonusy a minimalizace rizika:

¢ Nabidka zdznamu a bonusu minimalizuje riziko ztraty ¢asu
 Stanoveni hodnoty bonusu (1200 K&) vytvéii kotvu pro vnimanou
hodnotu
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> 5.1.5 Popis produktu
PRED:

Bambusovy difuzér esencidlinich olejd

Tento difuzér esencidlnich oleju je vyroben z kvalitniho bambusu a skla. M&
kapacitu 300 ml a dokdzZe zvihéovat vzduch aZ 10 hodin. Disponuje 7
barevnymi LED svétly a ¢asovacem.

Technické parametry:

- Materidl: bambus a sklo

- Kapacita: 300 ml

- Doba provozu: az 10 hodin
- 7 barevnych LED svétel

- Casovaé: 1h, 3h, 6h

- Rozméry: 16,5 x16,5 x15 cm

Cena: 1290 K&
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PO:

Proménte svlj domov v odzu klidu pomoci pfirodni aromaterapie

Pfedstavte si, Ze se vracite z naro¢ného dne domd, oteviete dvefe a
okam?zité vas obklopi jemnd viné levandule nebo eukalyptu. Vase ramena
se uvolni, mysl se zklidni a stres dne za¢ne odplouvat.

N&§ bambusovy difuzér esencidlnich olejd nepfindsi jen vini - vytvari
atmosféru, kterd proméni vas domov v osobni wellness centrum.

Proc¢ tento difuzér miluji nasi zakaznici:

— Vyroben z pfirodniho bambusu a skla, které harmonicky doplni jakykoliv
interiér.

— Zvlh€uje vzduch az 10 hodin na jedno naplnéni, coz vam zajisti klidnou
noc bez pferuseni.

— 7 jemnych barev LED osvétleni vytvari uklidnujici atmosféru pro meditaci,
jégu nebo vecerni relaxaci.

— Intuitivni &asovaé (1h, 3h, 6h) vdm umozni usinat s vini bez starosti o
vypnuti.

"Po mésicich hledani jsem kone&né nasla difuzér, ktery nejen skvéle voni,
ale také vypadd jako designovy doplnék. Moje déti miluji ménici se barvy

pfed spanim a jé miluji klidné&jsi radna.” - Lenka T, maminka dvou déti.

Bambusovy difuzér neni jen spotfebic - je to investice do vaseho
kazdodenniho pocitu pohody a kvality Zivota.

Kapacita 300 ml zajisti dostate¢né silnou vani i pro vétsi mistnosti az do 30
m?2.

Cena: 1290 K& nebo 3 splatky po 430 K&
[PRIDAT DO KOSIKU]

Doru¢eni do 24 hodin pfi objedndvce do 14:00. Doprava zdarma pfi
objedndvce nad 1000 K&.

100% garance spokojenosti - pokud nebudete s difuzérem spokojeni,
jednoduse ho vrdtite a obdrzite od nds svoje penize zpét.
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Analyza:

1. Nadpis:

e Misto pouhého ndzvu produktu pouzivd Uvodni vétu zamérfenou na
pfinosy
e Vytvarii okamzitou vizualizaci vysledku, ne jen produktu

2. Uvodni odstavce:

e VyuZivaji pfedstavu budoucnosti - vytvari Zivy smyslovy obraz pouZivani
produktu

e Propojuiji fyzicky produkt s emociondinim benefitem

» PouZzivaji smyslové bohaty jazyk aktivujici vice smyslU

3. Struktura benefitu:

¢ Transformuje technické parametry na benefity pro uzZivatele
e PouZiva Sipky pro vizudini pfitazlivost
¢ Propojuje kazdou viastnost s konkrétnim pfinosem pro Zivot

4. Testimonial:

P

¢ Specificky, od redlné osoby s kontextem, ktery vytvari identifikaci
¢ Zahrnuje emociondlni benefit pro celou rodinu
* Adresuje estetickou strénku, kter@ nebyla zminéna v pavodnim popisu

5. PFeramcovani hodnoty:

e Prferdmcovavd produkt z "spotfebice” na "investici do pohody”

* PFidava kontext pouziti (velikost mistnosti), coz pomaha vizualizaci

¢ Nabizi moZnost splatek, coZ psychologicky snhiZzuje vnimanou cenovou
bariéru

6. Minimalizace rizika:

e PFidavad informace o doruceni, coZz adresuje bézné obavy
¢ 100% garance eliminuje riziko Spatného rozhodnuti
» Jasnd a jednoduchd politika vraceni zvysuje ddvéru
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>> 5.1.6 Popisu sluzby profesiondla

PRED:
Konzultace v oblasti finanéniho pladnovani

Nabizim konzultace v oblasti finanéniho pldnovani pro jednotlivce i firmy.
Pomdhdm klientdm s vytvorenim finan&niho planu, investiéni strategii a
optimalizaci dani.

Sluzby zahrnuiji:

- Analyza soucasné finanéni situace
- Tvorba finanéniho planu

- Investi¢ni poradenstvi

- Danova optimalizace

- Plénovani ddchodu

Cena: 1500 K¢ za hodinu konzultace

PO:

Ziskejte finanéni jistotu a svobodu s personalizovanym plédnem Sitym na
miru vasim cildm

Pamatujete si ten moment, kdy jste si uvédomili, Ze vase finance fidi vas,
misto abyste vy fidili své finance?

Pro vétsinu lidi pfichdzi toto uvédomeéni ve chvili, kdy:

— Zjisti, Ze nemaji dostate¢nou rezervu pro neocekdavané vydaje.

— Uvédomi si, Ze jejich sou€asny Zivotni styl neni dlouhodobé udrzitelny.

— Pochopi, Ze jejich finanéni cile (viastni bydleni, vzdélani déti, dustojny
ddchod) jsou ohrozeny.

Finanéni svoboda neni o tom mit miliony na G¢tu. Je o klidu v dusi, ktery
prichdzi, kdyZ vite, ze mdte pldn - jasnou cestu k vasim cilim, kterd
respektuje vase hodnoty a Zivotni styl.
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"Pfed setkdnim s Tomdasem jsem se finanénich rozhodnuti bal a odkladal je.
Po tfech meésicich spoluprdce mdm nejen jasny pldn, ale také nové
nabytou sebedlvéru pfi rozhodovdni o penézich. Minuly meésic jsem
kone¢&né zacal investovat a zaloZil jsem détem Uty na studium - néco, co
jsem odkléadal roky.” - Martin K., IT specialista a otec dvou déti

Moje sluzba neni standardni finanéni poradenstvi. Je to komplexni
transformace vaseho vztahu k pené&zdm, kterd zahrnuje:

— Hloubkovou analyzu vasi sou€¢asné situace, kterd odhali skryté prilezitosti
a rizika, o kterych jste moznd ani nevédaéli.

— Vytvoreni personalizovaného finanéniho pldnu, ktery neni jen o Cislech,
ale o vasich hodnotéch a Zivotnich cilech.

— Praktickou implementaci krok za krokem, takze vidy vite, co pfesné mate
udélat jako dalsi.

— PrlbéZnou podporu a Upravy plédnu podle ménicich se Zivotnich
okolnosti.

Tento pfistup ved! k prdmérnému zvyseni Cistého jméni mych klientd o 34%
béhem prvnich 12 mésicl spoluprdce.

Investice: 1500 K& za hodinovou konzultaci nebo 7500 K& za kompletni
finanéni plén véetné 3 naslednych konzultaci (Gspora 2000 KE).

Mdam volnou kapacitu pouze pro 3 nové klienty v tomto mésici. Kliknéte na
tlacitko nize a rezervujte si nezGvaznou 20minutovou seznamovaci
konzultaci zdarma.

[REZERVOVAT KONZULTACI]

Kazdy klient, ktery se rozhodne pro kompletni financni plén, ziské joko bonus
exkluzivni pfistup k mému kurzu ‘Investovani pro za¢ateéniky” v hodnoté
2900 Ke.

P.S. Finanéni pldnovdni neni luxus - je to nezbytnost pro kazdého, kdo chce
mit své penize pod kontrolou, misto aby penize kontrolovaly jeho. Cim dfive
zacnete, tim vétsi bude dopad diky sile slozeného Groceni.
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Analyza:

1. Nadpis:

« Zaméfeni na emociondlni benefity (jistota, svoboda) misto technického
popisu sluzby

e Persondlizace a pfizpUsobeni jsou zdlraznény, coZ adresuje béZnou
obavu z jednoho univerzdlniho feSeni pro vSechny

2. Uvodni otazka:

e Vytvaii okamzitou identifikaci s problémem
e PouZivd metaforu "fizeni" pro vytvoreni jasného kontrastu mezi Zzddoucim
a nezddoucim stavem

3. Identifikace problému:

<< %

e Strukturované odrézky v podobé Sipky pro lepsi €itelnost
» Konkrétni situace, se kterymi se cilovd skupina muize identifikovat
» Postupuje od praktickych problému k emociondlnim dopadim

4. Pferamcovani konceptu:

e Pferdmovavd ‘finanéni svobodu® z materialistického konceptu na
emociondlni benefit

P

e Vytvaii most mezi sluzbou a hlubsi touhou po klidu a jistoté

5. Testimonial:

e Specificky pfibéh transformace s konkrétnimi vysledky
« Obsahuje relevantni kontext (IT specialista, otec) pro identifikaci
» Adresuje emociondlni aspekt (strach, sebedtvéra) i praktické vysledky

6. Popis sluzby:

¢ Zacind s diferenciaci od standardni nabidky
e PouZiva Sipky a strukturu pro prehlednost
e Transformuje kazdy aspekt sluzby na konkrétni benefit

2 xz

« Obsahuje specifické &islo (34% zvyseni) pro diivéryhodnost
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7. Cenova struktura:

e Pferdmovavd cenu jako “investici”
¢ Nabizi volbu mezi jednordzovou konzultaci a balickem
¢ Explicitné ukazuje Usporu pfi vybéru balicku

8.Urgence a vyzva k akci:

¢ Legitimni omezend kapacita vytvari urgenci
e Minimalizace rizika skrze nezévaznou konzultaci zdarma
e Jasné tlacgitko s instrukci

9.Bonus aP.S.:

e PfidGva hodnotu skrze relevantni bonus

» P.S. adresuje potencidlni ndmitku ohledné “potiebnosti” sluzby

e Zahrnuje zminku o slozeném Groceni jako dalsi motivaci k rychlému
jednani
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>> 5.2 Analyza konkrétnich vylepseni a jejich
psychologicky dopad

>> 5.2.1Sila prvni véty

Porovnejme prvni véty v nasich pfikladech:

Pfiklad 1:

* Pfed: 'Umenuji se Jana Novéakové a nabizim sluzby copywritingu.”
e Po: "Zndate ten pocit, kdyZ investujete do webovych stranek, ale
navstévnici odchdazeji bez akce?”

Psychologicky dopad:

Prvni véta v plvodnim textu je zaméfend na odesilatele a neposkytuje
¢tendfi divod pokracovat. Transformovand prvni véta vytvari okamzitou
identifikaci s problémem, ktery ¢tendf pravdépodobné zaziva. Aktivuje tzv.
"rozezndni problému” - prvni fazi rozhodovaciho procesu. Ctendi se citi

pochopen a je motivovan €ist ddl, aby nasel feseni.

Pfiklad 2:

» Pied: Tento kurz vas nauci efektivné komunikovat v rdznych situacich.”
e Po: 'Predstavte si, Ze dokdazete komunikovat tak, Ze lidé nejen
poslouchayji, ale skutecné slysi.”

Psychologicky dopad:

Prvni véta v plvodnim textu je informativni, ale nepodnécuje emociondlni
reakci. Transformovand prvni véta aktivuje vizualizaci a zapojuje ¢tendre do
vytvareni mentdiniho obrazu Uspéchu. Tato technika aktivuje ¢ast mozku
spojenou s imaginaci a vytvari pocit, jako by €tendr jiz zazival popisovany
Uspéch.
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>> 5.2.2 Zaméreni z produktu na étenare

Pfiklad 1:

» PfFed: ‘Mam pétileté zkuSenosti s psanim text( pro web, socidlni sité a e-
mailovy marketing.”
* Po: "Slova maji moc ménit rozhodnuti - kdyzZ vite, jak je poskladat.”

Psychologicky dopad:

Véta v plvodnim textu je zaméfena na kvalifikaci odesilatele.
Transformovand véta pfesouvd fokus na univerzdlni pravdu, kterd je
relevantni pro ¢tendre. Vytvari tzv. "aha moment” - ndhlé uvédomeéni, které
aktivuje dopaminovy systém odmény v mozku.

Pfiklad 2:

e Pred: 'Dnes jsme spustili novy web!"
e Po: 'Stalo se vdm nékdy, Ze jste na webu nemohli najit presné to, co
hledate?”

Psychologicky dopad:
Véta v plavodnim textu je ozndmeni zaméfené na firmu, které nevytvari
osobni spojeni. Transformovand otdzka okamzité zapojuje Etendfe tim, ze
odkazuje na univerzdlni frustrujici zkuSenost. Tento pfistup aktivuje tzv.
"empatické zrcadleni” - neurologicky proces, kdy se ¢tendrf identifikuje s
popsanou situaci, coz vytvari pocit "tento ¢lovék mi rozumi".
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> 5.2.3 Vyuziti konkrétnich éisel a vysledkt

Pfiklad:

e Pred: ‘Mezi mé klienty patri spolecnosti jako ABC, XYZ a DEF."
e Po: 'Béhem 6 tydnu spoluprdce jsme prepsali klicové stranky a jejich
konverzni pomeér vzrostl o 43%."

Psychologicky dopad:

V plvodnim textu je zminka o klientech bez konkrétnich vysledkd, coz
vytvaii pouze slaby socidlni dikaz. Transformovand véta poskytuje
specifickd €isla a méfitelné vysledky, coZz aktivuje tzv. "kotveni &isla" -
tendenci mozku upnout se na konkrétni Ciselné hodnoty. Specificnost
vytvaii davéryhodnost a poskytuje jasny mentdlni obraz Uspéchu.

>> 5.2.4 Vyuziti urgence a vzacnosti

Priklad:

e Pred: 'Kurz zacind 15. fijna 2025."

e Po: 'Kurz zacind 15. fijna 2025, ale registrace je oteviena pouze do 30.
ZGf nebo do naplnéni kapacity 20 ucastnikd (v minulém béhu byla
kapacita naplnéna 12 dni pred uzavérkou,)."

Psychologicky dopad:

PUvodni véta pouze informuje o datu za¢datku. Transformovand véta vytvari
legitimni dlvod pro rychlé rozhodnuti tim, Ze kombinuje ¢asové omezeni s
omezenou kapacitou a historickym precedentem. Tento pfistup aktivuje tzv.
"strach z nedostatku” - kognitivni zkresleni, které zvySuje vnimanou hodnotu
omezenych zdrojd a motivuje k rychlému jedndni. Kli¢ové je, Ze urgence je
zaloZzena na pravdivych informacich, nikoli na manipulativnich taktikéch.
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> 5.4 Praktickeé cviéeni: Vase viastni transformace

Cviceni I: Konverze obsahu napfi¢ platformami

Vyberte jeden ze svych existujicich textl (e-mail, popis produktu, prispévek
na socidlni sité) a transformujte ho s vyuzitim technik hypnotického psant:

1. Identifikujte cilovou skupinu a jeji hlavni problém nebo touhu

2. Pfepiste Gvod tak, aby okamzité vytvoril spojeni nebo zvédavost
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3. Transformuijte vlastnosti na benefity

4. Pfidejte socialni ddkaz (testimonial, statistika, pfipadova studie)
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5. Strukturujte text pro lep$i ¢itelnost a dopad

6. Vytvorte pfesvédcivou vyzvu k akci
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Cviceni 2: Zpétna vazba

Pokud mdte moiZnost, vyménte si transformované texty s kolegou nebo
spolupracovnikem:

1. Poskytnéte si navzdjem zpétnou vazbu na pouzité techniky

2. Identifikujte nejsilngjsi casti transformovaného textu

3. Navrhnéte dal§i mozna vylepseni

4. Diskutujte o psychologickém dopadu provedenych zmeén
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> 5.5 Aha moment: Od informovani k transformaci

on o

NejsilnéjSim poznatkem této kapitoly je pochopeni, Ze hypnotické psani neni
jen o slozZitych lingvistickych vzorcich - je to v prvni fadé o zmeéné
perspektivy z informovdani na transformaci.

Béiné texty predavaji informace. x Hypnotické texty vytvareji zkuSenost.

Béiné texty popisuji produkt nebo sluzbu. x Hypnotické texty vytvareji vizi

budoucnosti, ve které ctendr jiz dosdhl poZzadovaného vysledku.

Bé&Zné texty jsou zaméfené na prodejce. x Hypnotické texty jsou zaméfené
na ¢tendre.

B&Zné texty se snaZi presvédcit logickymi argumenty. x Hypnotické texty
vytvdireji emociondlini spojeni a pak ho podporuji logickymi argumenty.

Tato zmeéna perspektivy je mnohem dulezZitéjsi nez jakdkoliv konkrétni
technika nebo formulace. KdyZ za¢nete pfemyslet o vasich textech jako o
ndstrojich transformace - ne jen jako o predavani informaci - pfirozené
zac¢nete implementovat principy hypnotického psani, i bez védomého Usili.

Vzpomerite si na ukdzky “pfed a po” v této kapitole. V§imnéte si, Ze
transformované verze nejsou jen "vylep§ené” - jsou zadsadné jiné. Maji jinou
enerdgii, jiny G¢el, a také jiny dopad.

A to je podstata hypnotického psani - ne jen psat text I1€pe, ale psat lepSsi
texty. takové, které rezonuiji, inspiruji a transformuiji.

S timto védomim a technikami, které jste se naucili v tomto e-booku, mate
nyni ndstroj, jak vytvdaret texty, které nejen informuji, ale skute¢né meéni
zZivoty - v€etné toho vaseho.

Nyni je €as aplikovat tyto principy ve vasich vlastnich textech a sledovat,
jak se méni nejen vasde vysledky, ale i vas vztah ke psani a komunikaci
obecné.

, Registrujte se na masterclass ZDARMA
e I Hypnotické psani v praxi

Hypnotické
psani

vpraxl “Siay/ e i Pokrocilé techniky pro texty, které
B piesvédéi a prodaji

i e e o
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Vas akéni plan

@;E NLP

Dostali jste se na konec naseho pravodce hypnotickym psanim, ale pro vds
je to teprve zacdatek cesty k transformaci vasich textd a vysledkd, kterych s
nimi dosahujete.

>> TFi techniky, které muizete implementovat ihned

1. Zaénéte s narusenim vzorce v prvni vété

Nejkritictéjsi casti kazdého textu je prvni véta. Prdvé zde se ctendr
rozhoduje, zda bude pokrac¢ovat nebo odejde. Implementujte tyto narusujici
vzorce do vasich textd:

* Neocekdavana otazka: ‘Co kdyby tradicni zpusob psani textd byl
nejvétsi prekazkou vaseho Gspéchu?”

» Piekvapivé tvrzeni: "'83% marketingovych textl selhdva jesté pred tim,
nez je nékdo docte do konce."

» Probihajici déj: 'Stal jsem prfed obrazovkou a ziral na ¢&isla, kterd
nedavala smysl. Pifes 2000 navstévniki webu a pouze 3 konverze.”

Vyberte jeden svlj existujici text a pfepiste jeho prvni vétu s vyuZitim

narusujiciho vzorce. Porovnejte, jak se zménil vas pocit z textu a jak se
zménila pravdépodobnost, Zze budete chtit Cist dal.
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2. Transformujte vlastnosti na benefity
pomoci mustku “coz znamena”

Lidé nekupuiji produkty nebo sluzby - kupuji lepsi verzi svého Zivota. Zmérite

zm,

kazdou vlastnost na benefit pomoci jednoduchého mUstku “coz znamend™:
e Vlastnost: ‘Kurz obsahuje 8 modull a 4 Zivé konzultace.”

» Benefit: '‘Kurz obsahuje 8 modulll a 4 Zivé konzultace, coZ znameng, Ze
Ziskate jak strukturovany pristup k informacim ve viastnim tempu, tak i
personalizovanou  zpétnou vazbu, kterd zajisti Ze  techniky
implementujete spravné.”

Projdéte svU{j existujici marketingovy text a identifikujte vdechny viastnosti.
Ke kazdé pfipojte "coz znamend" a popiste skute¢ny pfinos pro Zivot nebo
prdaci ¢tendre.
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3. Implementujte techniku pacing & leading

Zagnéte své texty popisem souéasné situace ¢tendre (pacing) a postupné
ho vedte k novym myslenkam nebo akcim (leading):

* Pacing: Zndte ten pocit, kdyZ odeslete duilezity e-mail a odpovéd
neprichazi? Investovali jste ¢as do formulace vaseho sdéleni, mozna
jste ho nékolikrat prepsali, a presto... ticho.”

* Leading: ‘Co kdyby existoval systematicky pfistup k psani e-maild,
ktery by dramaticky zvysil pravdépodobnost odpovédi? Pristup zalozeny
nikoli na domnénkéch, ale na pochopeni toho, jak lidsky mozek
skutecné zpracovavéd informace a &ini rozhodnuti?”

Vyberte jeden svlj text a prepiste jeho Gvod s vyuzitim sekvence 2-3
pacingovych vét nasledovanych 1-2 leadingovymi vétami.
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Tricetidenni plan postupného zlepSovani
vasich textu

Tyden 1: Zaklady hypnotického psani

e Den 1-3: Analyzujte 3 texty, které vdas presvedcCily k akci. Identifikujte
pouzité hypnotické techniky.

e Den 4-5: PrepiSte prvni véty ve tfech vaSich existujicich textech s
vyuZitim pferuseni vzorce.

e Den 6-7: Transformujte vlastnosti na benefity ve vasem hlavnim
prodejnim textu.
Tyden 2: Storytelling a emocionalni zapojeni

e Den 8-10: Vytvorte osobni pfibéh transformace souvisejici s vasim
produktem nebo sluzbou.

e Den 11-12: Implementujte smyslové bohaty jazyk (VAKOG) do vaseho
hlavniho textu.

e Den 13-14: Vytvorte metaforu, kterd ilustruje hlavni pfinos vaseho
produktu nebo sluzby.

Tyden 3: Struktura pfesvédcéivych texta

 Den 15-17: Piepracuijte jeden vas text s vyuzitim techniky PAS (Problem-
Agitation-Solution)

¢ Den18-19: Implementujte oteviené smycky pro udrZzeni pozornosti.

e Den 20-21: Vytvofte silnou vyzvu k akci s vyuZitim presupozic a
vnorenych prikazd.
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Tyden 4: Prakticka aplikace a optimalizace
« Den 22-24: Vytvorte hypnotickou e-mailovou sekvenci (3-5 e-maild).

¢ Den 25-26: Pfepracujte vas hlavni pfispévek na socidlni sité s vyuzitim
hypnotickych technik.

¢ Den 27-28: Otestujte dvé verze nadpisu a mérte vysledky.

¢ Den 29-30: Zrevidujte vSechny vase texty s vyuZzitim checklistu
hypnotického psani
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Jak méfit efektivitu vaseho hypnotického psani

Hypnotické psani neni jen o estetice nebo kreativité - je predevSim o
dosahovani méfitelnych vysledkd. Zde jsou klicové metriky pro rdzné typy
textu:
Pro e-mailovy marketing
« Mira otevieni: Méfte, jak rizné pfedméty e-maill ovliviuji miru otevieni.
» Mira prokliki: Sledujte, jak hypnotické texty ovliviuji miru proklikd.
» Pocet odpovédi: Méfte, kolik lidi skute¢né odpovi na vase e-maily.
¢ Konverze: Sleduijte, kolik lidi provede poZzadovanou akci.

Prakticky test: Vytvoite A/B test s pQvodni verzi e-mailu a hypnotickou
verzi. PoSlete kazdou verzi poloviné vasi databdze a porovnejte vysledky.
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Pro webové stranky

e Odchod ze stranky: Sledujte, jok hypnotické texty ovliviuji miru
okam?zitych odchodu.

+ Cas straveny na strance: Méfte, jak dlouho lidé zUstavaji na strance s
hypnotickym textem.

» Délka éteni: Sledujte, jak hluboko na stréince se lidé dostanou.
¢ Konverze: Méfte, kolik lidi provede pozadovanou akci.
Prakticky test: Vytvoite A/B test vasi hlavni stranky s pGvodni verzi a

hypnotickou verzi. Rozdélte ndavstévniky mezi obé verze a porovnejte
konverzni pomeéry.
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Pro socidlni sité

» Zapojeni: Sledujte komentdre, sdileni a reakce na hypnotické piispévky.
» Prokliky: Méfte, kolik lidi klikne na odkazy ve vasich prispévcich.

e Komunita: Sledujte, jok hypnotické pfispévky ovliviuji rdst vasi
komunity.

Prakticky test: Stiidejte standardni a hypnotické pfispévky po dobu 2-4
tydnd a porovnejte prdmérné zapojeni.
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Pro osobni komunikaci
» Odpoveédi: Mérte, kolik lidi odpovi na vase zpravy.

» Schuzky: Sledujte, kolik lidi souhlasi s navrhovanou schizkou nebo
hovorem.

¢ Vztahy: Kvalitativné hodnotte, jok se vyviji vase vztahy.

Prakticky test: Vedte si denik vasich dulleZitych komunikaci a
zaznamendvejte, které hypnotické techniky jste pouZili a joké byly vysledky.
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EXLUZIVNI POZVANKA:
PFipojte se k ZIVE masterclass

Hypnotickeé
psani v praxi

PokrocCilé techniky pro texty, které
pfesvédcéi a prodaji

Kompletni IMPACT Framework pro
strukturovdni neodolatelnych textd

Propojeni hypnotického psani s NLP
pro maximalni presvédcivost

Praktické ukazky transformace
béinych textd na hypnoticky
pUsobivé

Pokrocilé techniky pro rzné
kontexty (prodejni stranky, e-maily,
socialni site)

Jak propojit hypnotické psani s Al
pro maximalni efektivitu

Konkrétni implementaéni strategie
pro okamzité vysledky

REZERVOVAT SI MISTO ZDARMA

POZOR: Kapacita masterclass je omezena.
Registrujte se co nejdfive, abyste o tuto
prilezitost nepfisli!
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